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烤鱼作为一道风味独特的美
食佳肴，在我国的美食市场中占
据着举足轻重的地位。其不仅
满足了味蕾的享受，更承载着年
轻消费群体对美食文化的探索
与热爱。在文化底蕴深厚的河
南，致力于创新耕耘烤鱼品牌的
彼酷哩创始人田学伟，不断与时
俱进，引领品牌持续焕发新生，
成为河南餐饮界烤鱼品类的“头
牌”之一。

田学伟可谓是餐饮界的“老
兵”。16 岁那年，他孤身一人从
河南驻马店来到了郑州，从餐厅

传菜做到星级酒店餐饮部总监，
凭借着勤奋踏实在郑州扎下了
根。有了十几年的沉淀，田学伟
渐渐萌生出自己开餐厅的想
法。2006年，田学伟在经过多番
周祥、细致地市场考察后，敏锐
地洞察到烤鱼市场的巨大潜力，
最终选择了烤鱼作为自己的主
攻方向。2013年 3月，彼酷哩第
一家店在郑州新世界百货店诞
生。至此，田学伟怀着传承与创
新烤鱼文化，踏上了一条既布满
荆棘又波澜壮阔的餐饮品牌创
业之路。

品牌创立伊始，田学伟就秉
承着打造最具特色与创新力烤

鱼品牌的目标，坚持以良心选
材、匠心烹饪作为企业的立身之
本。在多年的探索实践中，田学
伟带领彼酷哩逐渐探索出一条
融合传统精髓与现代创新的发
展路径，不仅保留了烤鱼的原汁
原味，还融入了多元化的烹饪技
巧与食材搭配，迅速在郑州这一
传统与创新并存的餐饮市场中
站稳脚跟。一直以来，彼酷哩坚
持活鱼现烤与口味创新，将传统
烤鱼的鲜美与现代人对健康饮
食的需求完美结合，推出了多款
独家秘制酱料与特色配菜，深受
食客喜爱和好评。尤其值得一
提的是，彼酷哩的所有烤鱼都是

独家研发的秘制配方，不仅保证
了口味的独特性，更在食品安全
与质量上树立了行业标杆。

时至今日，在田学伟的引领
下，彼酷哩烤鱼品牌已取得了令
人瞩目的成就：年营业额稳定在
6000—8000万元人民币之间，分
店数量突破20余家，广泛分布于
郑州及其周边城市，深受广大消
费者的青睐。这不仅是对彼酷
哩品牌强大实力的权威认可，更
是对田学伟在餐饮管理领域深
耕细作的最佳诠释。

田学伟深谙餐饮市场的风
云变幻，从食材供应链的精细化
管控，到菜品研发契合多元消费

口味的精准拿捏，再到餐厅运营
服务环节的匠心打磨，每一处细
节皆能以创新思维赋能，盘活品
牌发展脉络，引得同行纷纷效
仿。鉴于此，中国肉类协会与中
国烹饪协会等权威机构对田学
伟给予了高度的认可与赞誉，并
特邀其成为协会会员，参与到行
业标准制定、前沿研讨沙龙、厨
艺传承培训等诸多核心事务
当中。

展望未来，田学伟表示，将
会继续引领餐饮品牌管理的新
风尚，带领彼酷哩烤鱼朝着全国
化乃至国际化版图深度拓展，塑
造餐饮烤鱼品类的“舌尖名片。

彼酷哩创始人田学伟：

激发品牌活力 打造餐饮业烤鱼品类的“舌尖名片”
刘彤宇

在日新月异的服饰市场中，
技术创新和智能化管理已成为
企业保持竞争力的主要因素。
在这一背景下，广州松沃服饰科
技有限公司总经理李洪举凭借
前瞻性的视野和深厚的行业经
验，将数字化战略作为企业转型
升级的关键，带领公司走上了创
新发展的快车道。

在李洪举看来，目前，服饰
生产行业正在面临前所未有的
变革，传统的生产模式已难以满
足市场要求，智能化、数字化转

型已经成为行业发展的必然趋
势。为此，他亲自参与并主导了
一系列技术创新项目，其中最为
瞩目的便是“基于数字化技术的
智能化服装生产管理平台”和

“数据分析实现智能人力调配与
生产管理系统”。

据悉，“基于数字化技术的
智能化服装生产管理平台”是广
州松沃服饰科技有限公司在数
字化转型过程中的一项重大成
果。该平台深度融合了云计算、
大数据、物联网及人工智能等前
沿技术，形成了一个层次清晰、
功能强大的系统。通过数据采

集层、数据传输层、数据存储与
处理层、应用层和用户交互层的
紧密协作，平台实现了生产过程
的全面数字化管理。

“智能化服装生产管理平台
的建立，是我们公司在数字化转
型过程中的一个重要里程碑。
它提高了生产效率，提升了产品
质量，使得我们能够更好地满足
市场需求。”李洪举表示。

“数据分析实现智能人力调
配与生产管理系统”则是通过深
度学习算法，根据历史生产数据
和当前订单情况，自动预测并优
化人员配置。据介绍，在实施该

系统后，广州松沃服饰科技有限
公司的人力成本节约了37%，人
员配置更加合理，生产效率得到
显著提升。李洪举表示：“智能
人力调配与生产管理系统的建
立，使得我们能够更加科学地进
行人力资源配置，提高了生产效
率，也提升了员工的工作体验。”

业内人士表示，李洪举带领
广州松沃服饰科技有限公司在
数字化转型过程中取得的成果，
不仅为其公司创造了可观的经
济效益，更为整个服饰生产行业
树立了标杆。他的成功案例将
激励更多企业投身于技术创新，

推动整个行业的智能化、数字化
转型。

李洪举认为，未来服饰生产
的竞争，将是技术创新和效率的
竞争。只有不断拥抱新技术，才
能在激烈的市场竞争中立于不
败之地。“随着5G、AI、区块链等
新技术的广泛应用，服装生产将
实现更高水平的个性化定制、快
速响应市场变化以及更加环保
的生产方式。”李洪举表示：“未
来，广州松沃将继续加大研发投
入，深化与国内外科研机构的合
作，探索更多前沿技术在服饰生
产中的应用。”

广州松沃服饰科技有限公司总经理李洪举：

抢抓数字化转型机遇 争做服饰行业的数字化领航者
张轩

近年来，艺术与科技的融合
正在改变我们的生活。音乐教
育作为培养艺术素养、激发创
造力的关键一环，也在这一潮
流中迎来了新的变革。音乐教
育工作者张璇，凭借开阔的视
野与持续的努力探索，在这一
进程中贡献了自己的力量。

张璇本科毕业于青海师范
大学音乐教育专业，毕业后在
省级演艺团担任小提琴演奏
员，积累了丰富的演奏实践经
验。2003 年，她开始从事音乐

教育工作，并凭借独特的教学
方法与卓越的专业素养，赢得
了广泛的认可与赞誉。面对教
育领域的不断变化与挑战，张
璇始终保持着满腔热情与不懈
的探索精神，持续创新，不断优
化教学方法。

在张璇的教育理念中，艺术
与科技的融合是不可或缺的一
部分。她认为，科技不仅能够
为音乐教育提供更加丰富多样
的教学手段和资源，还能够帮
助学生更好地理解音乐、感受
音乐，从而激发他们的创造力
和表现力。将科技融入教学，

能为学生创造更加生动、有趣、
高效的学习环境。

面对传统音乐教育资源分
配不均、教学方式单一等问题，
她深知，要想在竞争激烈的教
育市场中脱颖而出，就必须寻
找新的突破口。2019 年，时代
大环境为张璇的音乐教育之路
带来了新的挑战，但同时也为
她提供了转型契机，张璇决定
将教学重心转向线上，利用科
技手段开展数字化教学。

在张璇看来，数字化教学能
够打破时间和空间限制，让更
多的学生享受到优质的音乐教

育资源；同时，通过科技手段，
教师可以更加精准地掌握学生
的学习情况，提供个性化的教
学指导，从而提升教学效果。

秉持着这一信念，她潜心钻
研，设计了钢琴线上音乐教学
和小提琴五步法线上音乐教
学。基于在实践中的总结思
考，她研发了“基于大数据分析
的教学成效评估平台”。张璇
介绍，该平台凭借先进的大数
据处理技术，可深度挖掘线上
教学中的多维度数据，为教师
提供精准的教学反馈报告，同
时为学习者量身定制学习建议

和成长路径。该平台还设置了
互动练习模块，学生可以在线
进行演奏练习，并实时获得教
师的反馈和指导。这种即时反
馈机制极大地提高了学生的学
习效率，使他们能够更快地纠
正错误，提升技巧。

业内人士表示，张璇的音乐
教育生涯，生动展现了艺术与
科技融合的无限可能。她的实
践启示我们，唯有拥抱科技，不
断创新教学手段，方能培养出
兼具创新精神与实践能力的音
乐人才，为音乐教育的未来发
展增添更多智慧。

音乐教育工作者张璇：

跨越艺术与科技边界 探索音乐教育的无限可能
向淑

作为跨境电商领域专家，沈
文渊目前就职于一家全球领先
的 跨 境 贸 易 B2B 电 子 商 务 平
台，担任商业伙伴运营专家，负
责 B2B 跨 境 贸 易 的 全 球 化 布
局。深耕行业多年，沈文渊在
跨境电商的供应商发展、买家
发展、品类规划等领域有着丰
富实践经验，并与行业内的多
家优质企业建立了长期稳定的
合作关系。

在 2020 年新冠肺炎疫情期
间，公司业务受到强烈冲击。为
此，沈文渊与团队积极响应，迅
速调整公司发展战略，提出了数
字展会、“数字化”产业带等以数
字化为核心的解决方案。其中，
由沈文渊提出的“‘数字化’产业
带”计划，构建了一条带状的链
条产业集中区域，汇聚了同类型
或上下游产业。据悉，该计划通
过构建数字化的产业生态，助力
链条企业实现了线上线下的深
度融合，并借助智能制造、大数

据等技术赋能，提升了整个产业
链的数字化水平。

而其提出的“数字展会”计
划则是将数字技术与传统展会
相结合，在较大程度上破解了
跨境电商买卖双方在空间和时
间上的难点，实现了高效率的
数字化交易。该计划最先在江
苏和安徽地区开始线上试点，
并形成专业化模式，为全国推
广提供了模板。

为了深度参与到采购和销
售的全过程，承接供应链金融、

物流等关键环节，沈文渊极力推
动公司的“国际站”平台功能革
新。作为墨西哥买家计划创新
试点项目的发起人及负责人，沈
文渊作为初创人员，从 0 到 1 搭
建起了该计划的整体商务运营
体系，并带领团队先后探索了

“代理”“货运”“直采”等不同模
式。目前，该计划已成功推广应
用到美国、拉美乃至全球众多国
家，开创了可复制的B2B跨境自
营解决方案，极大提升了公司的
运营效率和市场占有率。

业内专家表示，沈文渊在跨
境贸易领域的创新实践，不仅
推动了跨境贸易发展模式革
新，也为整个行业的进步提供
了宝贵经验。

跨境电商领域专家沈文渊：

危中寻机 塑造跨境电商贸易发展新优势
王飞宇

沈文渊


