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生物医药产业作为我国近
些年持续高速发展的领域，正
处于重要的战略机遇期，其强
大的吸引力正促使众多跨国制
药企业纷纷加大对中国医药创
新领域的投资布局。拜耳公司
采购经理、拜耳全球农化产品
中国和印度供应市场副总裁蒋
晓 霞 凭 借 多 年 来 在 化 工 、医
药、保健、农化产品等行业积
累的深厚经验，在拜耳公司的
全球采购战略中发挥了举足轻
重的作用。

在蒋晓霞看来，目前采购
行业面临着诸多难题。一方
面，全球经济的不确定性使得
原材料价格波动频繁，企业难

以准确预测成本，对采购预算
的规划和执行带来巨大挑战。
例如，地缘政治风险的加剧可
能导致某些地区的原材料供应
中断或运输受阻，这就要求采
购人员具备敏锐的风险洞察力
和强大的应急处理能力。另一
方面，随着消费者对产品质量
和环保要求的不断提高，需要
企业在采购环节更加注重供应
商的可持续性发展。

“在此背景下，企业应该根
据具体产品、服务的采购需求
和采购市场的情况，不断优化
采购策略，以降低采购成本，
提高品质和效率。”蒋晓霞说。

多年前，由蒋晓霞主导的
与最大竞争对手的全球产品
战略合作谈判堪称行业经典

案例。彼时，作为拜耳公司的
全球项目经理和主要谈判负
责 人 ，她 带 领 律 师 和 技 术 团
队，深入分析市场形势、双方
优势与需求，积极寻求合作的
切入点。面对复杂的商业环
境和激烈的竞争态势，她凭借
出色的沟通技巧、敏锐的商业
洞察力和坚韧不拔的毅力，促
成了这一行业较为罕见的战
略合作。这一合作涉及亚太、
北美和欧洲三大市场十几个
产品品种，年度合同总金额达
5 亿美元。通过资源共享、技
术互补，不仅为拜耳公司降低
了 生 产 成 本 ，扩 大 了 市 场 份
额，带来了显著的经济效益，
还在行业内树立了合作共赢
的典范。

此外，蒋晓霞还提出了一
系列具有前瞻性的战略思维与
见解。在应对地缘政治风险下
的供应链优化方面，她认为企
业不应过度依赖单一地区或供
应商，而应通过加强与多个地
区供应商的合作，建立多元化
的采购渠道，以分散风险，确
保原材料供应的稳定性。在成
本优化方面，她大力倡导搭建
成本模型，通过深入分析产品
的生产工艺、原材料成本、人
力成本等各项构成要素，合理
评估产品的真实成本，从而在
采购谈判中掌握主动权。同
时，她还积极推动采购团队与
研 发 、生 产 等 部 门 的 紧 密 合
作，从产品设计阶段就考虑成
本因素，实现产品全生命周期

的成本控制。
除 了 在 采 购 领 域 大 放 异

彩，蒋晓霞还曾于公司的销售
及产品管理等部门担任高级管
理职务，并凭借敏锐的市场洞
察力和出色的领导能力，带领
团队制定并执行精准的销售策
略 ，成 功 拓 展 了 产 品 市 场 份
额，显著提升了公司产品的销
售额与市场占有率。此外，蒋
晓霞还深度参与并领导了一系
列组织架构设计与变革管理工
作。她依据公司战略发展目
标，对各部门职能进行优化调
整，打破部门间的壁垒，促进
信息流通与协同合作，为公司
在国际市场竞争中赢得了显著
优势，进一步促进了公司的全
球化发展进程。

拜耳公司采购经理、拜耳全球农化产品中国和印度供应市场副总裁蒋晓霞：

优化供应链管理 探寻全球化发展新路径
杨采怡

在浩瀚的科技星空中，有这
样一位智士，他以智慧为舵，以
激情为帆，引领着智晶科技发展
（北京）有限责任公司破浪前行；
同时，他还在重庆大学自主无人
系统与智能激光操控技术联合
工程中心的科研沃土上深耕细
作多年，书写着属于自己的传奇

篇章。他,就是智晶科技发展
（北京）有限责任公司（以下简称
“智晶科技”）CEO、重庆大学自
主无人系统与智能激光操控技
术联合工程中心副主任詹智熙。

近年来，在詹智熙的带领
下，智晶科技不仅实现了业绩的
飞跃式增长，更在技术研发、产
品创新、市场拓展、品牌建设等
方面取得了突破性进展。公司

和詹智熙 也 因 此 荣 获 了多项
殊荣。

作为重庆大学自主无人系
统与智能激光操控技术联合工
程中心副主任，詹智熙深度参与
了国家级项目的策划、实施与管
理工作，并凭借深厚的专业知识
和丰富的管理经验，为项目的成
功实施提供了有力保障。在他
的带领下，项目团队攻克了多项

技术难关，取得了多项具有自主
知识产权的科研成果，为国家级
新区的发展注入了强劲活力。

同时，詹智熙自主研发的
“基于高效数据可视化与交互技
术的数据分析软件”“基于分布
式优化算法与行为识别技术的
智能系统”等多项技术成果，不
仅填补了国内相关技术领域的
空白，更为企业数字化转型提供

了强大的技术支持。
站在新的历史起点上，詹智

熙表示，将以更加昂扬的斗志和
更加坚定的步伐，引领智晶科技
和重庆大学自主无人系统与智
能激光操控技术联合工程中心
在科技创新的道路上不断前
行。他相信，只要不断超越、追
求完美，就一定能够让科技之光
照亮未来的每一个角落。

智晶科技发展（北京）有限责任公司CEO、重庆大学自主无人系统与智能激光操控技术联合工程中心副主任詹智熙：

以科技之光照亮产业未来之路
李牧

在辽宁省丹东市，有一位心怀
壮志的农民子弟，凭借坚定的信念
和不懈的努力，在花楸产业闯出了
一片天，她，就是巾帼不让须眉的
辽宁丹东北吉领农业发展有限公
司董事长胡平。

1985年，胡平生于辽宁省丹东
市北吉岭脚下的龙泉小山村。21
岁时，胡平走上了创业之路。多年
来，她带领乡亲们披荆斩棘，从种
植黑果花楸“小浆果”开始，再到引
领产业发展的“佼佼者”，历经7年
终于走上了上市之路。

创业之初，辽宁省干旱地区造
林研究所承担国家林业局“948”项
目的“黑果腺肋花楸”引起了胡平
的注意，于是，她果断投入大量资
金带领农户种植花楸。然而，由于
经验不足，叠加在丰果期遭遇市场
和产业链不健全的困境，导致果实
滞销堆积如山。胡平并没有被困
难打倒，她毅然借钱将之收购。种
植户于泽卉感慨地说：“胡总自收
购我的花楸起，3年来没差过一分
钱，反而让我赚了 10 多万。他们
来乡下指导工作时，从不喝我们一
口水，从不吃我们一口饭。”

2018年，新成立的丹东北吉领

农业发展有限公司与多家科研院
所合作，研发出了150 多款花楸产
品，获得12 项专利。目前，公司在
全国范围内种植花楸面积近 3 万
亩，超300 户农户参与。2024 年
10 月 ，辽宁丹东北吉领农业发展
有限公司在欧洲卢布尔雅那证券
交易所成功上市。

据了解，目前丹东市振安区正
积极配合“黑果花楸农业产业园项
目”审批落地相关事宜，吉林省通
化市高新开发区也抛来“橄榄
枝”寻求合作。此外，凯旋岁月退
役军人专属服务综合平台内蒙古
运营管理中心以凯旋岁月供应链

运营（内蒙古）有限公司为主体，与
辽宁丹东北吉领农业发展有限公
司签署了战略合作协议，助力打造
退役军人“就业创业”等系列国内
平台和公司。

2024年11月，加拿大全球学
校联盟总干事李河、新加坡MO-
MA国际总经理胡文英与辽宁丹东
北吉领农业发展有限公司达成了
共同开发国际市场的共识，将公司
的海外销售总部设在新加坡，并设
立了三年内建设100个国家旗舰店
的目标。

近年来，胡平带领的辽宁丹东
北吉领农业发展有限公司创立了

黑果花楸产业基金，专门为员工、
种植户、会员设立存款准备金。今
年11月，辽宁省铁岭市分公司员工
张亚清做肺部手术还差6万元，胡
平得知这一情况后，立刻通知公司
高层连夜送去资金，并助其寻找了
国外优质的医疗资源。“胡总没有
忘记我这个古稀之人。”提及此，张
亚清声音颤抖地说。

自公司成立至今，胡平坚持为
父老乡亲装路灯、修水渠、建集市、
修亭子，以实际行动践行对家乡的
热爱。如今，胡平带领着一群新农
人，仍旧以汗水和智慧书写着奉献

“三农”的辉煌篇章。

辽宁丹东北吉领农业发展有限公司董事长胡平：

发展花楸产业 书写奋进篇章
陈新飞

全球化背景下，食品安全和食
品品质已经成为消费者日益关注
的焦点。尤其是在高端食品市场，
消费者对于食材的来源、生产过程
以及产品品质要求也越来越高。
但马屋（TAJIMAYA）作为日本著
名的高端牛肉商，自成立以来，坚
持提供高品质产品，并始终处于稳
步发展状态。在中国高端牛肉进
口贸易领域，隶属但马屋的上海但
马国际贸易有限公司的发展历程，
堪称中国高端牛肉市场蓬勃发展
的缩影。

上海但马国际贸易有限公司
（以下简称“但马国际”）于2008年
成立，成立至今一直致力于优质和
牛及其他高端牛肉品类的进口贸
易，并在澳洲、美国等地设有采购
中心。2013年，深耕食品行业多年
的马璐萍接受但马屋抛出的“橄榄
枝”，出任但马国际总经理，全面负
责公司运营管理、进口贸易和技术
创新的核心业务。

上任伊始，马璐萍便开始着手
引入先进的管理系统，实现企业运
营的数字化转型。据悉，这一系统
极大优化了产品的供应链管理，为
企业决策提供了科学依据。尤其

是在冷链物流环节，通过智能温控
系统，确保了牛肉产品的品质始终
如一，为但马国际的经营带来了显
著成效。同时，通过精准的市场定
位和专业的品质管理，但马国际年
销售额从300万元人民币增长到
1.2亿元人民币，团队规模也从5人
扩充到130人。此外，马璐萍还成
功促成了公司与华润万家ole连锁
超市、日本永旺株式会社、成都伊
藤洋华堂连锁超市等全国知名商
超零售系统建立合作关系，确立了
但马国际在国内高端牛肉市场的
领先地位。

作为但马国际的总经理，马璐

萍受命为青岛肉食得食品有限公
司提供肉食分割技术支持。在当
时国内牛肉切割技术相对初级、对
牛肉饮食文化理解尚显粗浅的背
景下，其独树一帜的专业水准在业
界内外获得了高度的认可与赞
誉。尤其是几年前的一次市场调
研，让马璐萍有了深刻感悟。根据
调研，当被问及“最幸福的时刻”
时，绝大多数受访者都提到“吃到
最好吃的东西时”。这一发现让马
璐萍萌生了一个朴素而坚定的信
念：“让大家吃出幸福的感觉”，这
也成为她日后创业的初心和行动
指南。

2017年，马璐萍依托但马国际
的背景创办了三生(深圳)餐饮管理
有限公司（以下简称“三生餐饮”），
完美实现了好牛肉从源头到餐桌
的闭环链接。如今，在马璐萍的带
领下，但马国际和三生餐饮实现了
产业链上下游的协同发展，并通过
智能化的需求预测系统，结合信息
数据集成、物联网等技术，成功打
造了数字化车间管理和智能电子
仓储，极大提升了运营效率。

目前，但马国际在马璐萍的带
领下，仍在持续进行深化数字化转
型，并朝着“中国牛肉领军品牌”的
目标稳步迈进。

上海但马国际贸易有限公司总经理马璐萍：

引入供应链管理系统 打造中国牛肉领军品牌
巫雅莹


