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在全球气候变化的严峻挑战
下，可持续发展与环境保护已经成
为全球共识，节能减排不再仅仅是
口号，而是渗透到社会经济的每一
个角落。时尚界——这一传统上
被视为资源消耗大户的行业，也悄
然踏上了环保转型之路。在中国
台湾，这一趋势尤为显著，尤其是
凤梨叶这一传统农业废料的“华丽
转身”，更是为绿色时尚产业增添
了浓墨重彩的一笔。

中国台湾省是个农业资源丰
富的岛屿，凤梨作为其核心经济作
物，年产量最高可达到 48 万公
吨。在凤梨丰收与热销的背后，凤
梨叶这一农作物废料却堆积成山，

成为亟待解决的环境问题。然而，
正是这些看似无用的凤梨叶，凭借
其纤维的优异特性——韧性强、透
气性好、防水耐用，在多家企业的
创新探索下，实现了从废料到时尚
产品原料的华丽蜕变。

优织隆企业股份有限公司
（以下简称“UKL”），作为台湾纺
织行业的佼佼者，在这场绿色时
尚的浪潮中扮演了重要角色。自
1988年成立以来，UKL便以高品
质毛衣与针织服饰闻名于世，成
为欧美国际品牌的信赖伙伴。面
对全球环保趋势的兴起，UKL没
有选择安逸，而是积极寻求转型
与突破，将可持续发展视为企业
的核心战略。

UKL执行副总经理谢焕麒，

以其前瞻性的视野和卓越的领导
力 ，推 动 公 司 从 OEM 模 式 向
ODM模式转型，引领UKL踏上了
绿色时尚的征途。同时，他敏锐
地捕捉到凤梨叶纤维作为环保材
料的潜力，决定将其打造为绿色
时尚的瞩目新星。

在早期，UKL面临着凤梨叶
收购渠道分散难以管理、纤维原
料获取效率低的困境。为了解决
这些问题，谢焕麒牵头与台湾省
农业部门达成合作。首先，凤梨
叶由当地农会从分散的小型农户
手中统一收集，并通过农粮署补
贴购买的取纤机器与自动化工厂
进行纤维粗提取后，UKl再向农会
直接采购。这不仅大幅提升原料
收集的效率，还为农民创造了额

外的收入来源。
原料供给得到保障后，下一

步便是凤梨叶纤维的精加工。谢
焕麒带领团队，与学术界展开合
作，不断突破纤维提取、纱线制作
等技术的瓶颈，将一片片凤梨叶
制作成别具一格的服装、雅致家
具及环保纸张等多元化产品，促
成了 UKL 旗下核心品牌 PALF
（Pineapple Leaves Fiber）的诞生。
这些产品不仅彰显了其独特的时
尚魅力，更传递了UKL深厚的可
持续发展理念，赢得了全球消费
者的青睐，并远销至世界各地。

为了整合台湾省现有的资源，
谢焕麒一手创立了“台湾凤梨叶纤
维产销合作联盟”，精心构建出一
个集生产、政府支持、学术研究与

技术创新于一体的模块化发展蓝
图。此举不仅促进了产业链上下
游的紧密合作，还极大地推动了台
湾省纺织产业的转型升级。

此外，UKL也展现出其强大
的市场扩张力与运营能力，目前
已在我国华南与华北区域均布局
了多家分工厂。为了更好地服务
全球市场，UKL还在上海市、山东
省海阳市、美国加州成功设立了
公司分部，构建起了一个横跨东
西、联合中外的商业战略版图。

展望未来，谢焕麒表示将继
续带领UKL在绿色时尚的道路上
砥砺前行，同时他也呼吁更多的
企业和个人加入绿色时尚产业的
行列中来，共同为地球的可持续
发展贡献自己的力量。

优织隆企业股份有限公司（UKL）执行副总经理谢焕麒：

让凤梨叶从农作物废料蜕变为国际绿色时尚“弄潮儿”
泉小佑

在全球“一带一路”倡议的宏
伟布局下，我国与多国的经贸文
化交流与合作日益深化，其中，中
国与塞尔维亚关系的建设无疑是
一道独特的风景线。中塞两国在
经贸、科技、文化等多个领域的交
流与合作均呈现出蓬勃发展的态
势，合作成果持续飙升，为两国关
系的未来发展注入了强劲活力。

正如塞尔维亚俗语所言：“朋
友是时间的果实。”中国亦有古训：

“日久见人心。”两国建交以来，中
塞“友谊之花”经历了风霜雪雨考
验，两国关系因历史命运、民族情
感的深刻交集与共鸣，孕育出相互
尊重、相互理解的深厚情谊。

尤为值得关注的是，作为我
们的全面战略伙伴，塞尔维亚近
期迎来了备受全球瞩目的KOS-
TOLAC-B电站项目。据介绍，作
为中塞合作重点项目之一，该项
目是塞尔维亚近三十年来首个大
型新建发电设施，也是其建国以
来规模最大的能源工程。该项目

的推广与实施，不仅彰显了中塞
两国深厚的合作友谊，还极大促
进了中国设备的出口与技术标准
的国际推广，推动了国内设计行
业与机电设备制造业的转型升
级，为中国电站成套设备进军欧
洲市场开辟了新道路。

作为参建单位的中建三局基
础设施建设投资有限公司塞尔维
亚KOSTOLAC-B电站项目二期
工程项目部经理孙礼渊表示：“我
们深知此项目对于深化两国友谊
与合作的重要性。我们的团队对

能够参与其中深感荣幸，这一项
目不仅加深了我们与塞尔维亚人
民的联系，更带来了实实在在的
成果，不仅确保了塞尔维亚能源
的稳定供应，推动了经济增长，更
与中塞全面深化战略伙伴关系的
战略方向高度契合，是中塞友谊
与合作的生动写照。”

“在项目实施过程中，我们深
切感受到中塞两国在外交政策上
的高度契合与政府间的坚定支
持。这种默契与共识为中塞双边
合作关系的发展奠定了坚实基

础。在‘一带一路’倡议的推动
下，中塞两国关系正迎来更加广
阔的合作前景。这不仅展现了大
国关系与贸易开放的独特魅力，
更让我们对两国合作的未来充满
信心。”孙礼渊说。

孙礼渊表示，在“一带一路”
倡议的引领下，中国企业正在更
广阔的舞台上展现其卓越实力与
广泛影响力。展望未来，孙礼渊
及团队将会继续发扬“合作精
神”，为中塞友好关系的长远发展
贡献更多力量。

中建三局基础设施建设投资有限公司塞尔维亚KOSTOLAC-B电站项目二期工程项目部经理孙礼渊：

合作共赢 为中塞共建“一带一路”注入新活力
纪筑

深耕汽车行业二十载的谢
钊，如今拥有多重身份。

作为河南广播电视台交通广
播的知名主持人，他主持了《汽车
时代》《车友俱乐部》以及《维尼说
车》等多档优秀节目；作为一名拥
有50万粉丝的自媒体博主，他创
办了“熊哥说车”全媒体账号，以
多样化的内容满足用户的需求；
作为一名拥有中国汽车联合会颁
发的赛车手执照的专业赛车手，
他曾在别克S弯、领克赛道等赛事
中屡获佳绩。除此之外，谢钊还

积极投身于汽车行业的公益事
业，他不仅是河南省首家汽车救
援联盟的组建者，更是河南二手
车行业诚信联盟的发起人，并始
终致力于以实际行动推动行业健
康发展，保护消费者权益。

2023年，在河南二手车行业，
一场名为“河南二手车诚信联盟
启动大会”的活动引发了广泛关
注。而这场活动的发起人正是谢
钊，他也因此被聘为河南省二手
车流通协会专家和标准化委员会
专家，并通过了“高级二手车评估
师”职业资格认定。谢钊表示，他
将致力于为消费者和二手车行

业，提供更可靠的信息，提供更优
质的服务。

近年来，随着自媒体的发展，
谢钊创立的“熊哥说车”全媒体账
号，以其专业的汽车评测、深入浅
出的科普内容，迅速吸引了超过
50万的忠实粉丝。其较高的视频
质量和用户黏性也让谢钊成为广
汽本田、东风本田、上汽大众、比
亚迪等众多品牌合作的热门人
选。在这里，他能更直接地与用
户交流，分享见解。

同时，面对传统媒体的式微，
谢钊却展现出了不凡的商业运营
能力。从2019年担任河南广播电

视台交通事业部营销总监以来，
他不仅成功将汽车行业的广播创
收提升至新的高度，更以其敏锐
的市场洞察力和创新的营销策
略，为众多汽车品牌和服务商，搭
建起沟通桥梁，成功带领河南交
通广播在 2020 年创收 1321 万、
2021年创收1050万，在全国汽车
传统媒体的创收中名列前茅。

谈及与汽车的不解之缘，谢
钊的眼中闪烁着光芒。他说自己
从小就对汽车充满了热爱，并梦
想着有一天能够参与到汽车行业
的发展中来。

正是这份热爱和执着，让谢

钊选择在2004年加入河南广播电
视台交通广播频道，成为一名专
业主持人，在汽车行业深耕的二
十年中，不仅曾当选“河南电台十
佳节目主持人”，主持了以自己名
字命名的汽车节目《维尼说车》；
还受邀加入“全国汽车名嘴沙龙”
（后更名为“中国汽车名嘴联
盟”），为消费者提供专业的购车
咨询和维权服务，赢得了广泛的
社会认可。

无论是作为媒体人、汽车行
业联盟成员还是赛车手，谢钊都
用自己的实际行动诠释着对汽车
的热爱和执着。

汽车营销行业资深专家谢钊：

多“角色”演绎 多维度解读汽车市场
严龙

汽车零部件行业作为汽车
行业的细分市场，对技术和市
场的反应都非常敏感。作为
斯泰必鲁斯（浙江）有限公司
（以下简称“斯泰必鲁斯”）总
经理，王曙深知其中的“变”与

“不变”，不仅见证了中德汽车
零部件产业合作的深化，更以
实际行动推动了斯泰必鲁斯
在中国汽车零部件市场的快
速发展，为汽车零部件行业的
发展做出了重要贡献。

王曙的职业生涯与汽车行

业紧密相连。从北京航空航
天大学机械工程学士到中欧
国际工商学院 EMBA 的深造，
专业知识和管理经验不断积
累，2010 年他加入斯泰必鲁斯
（中国），便致力于将这家全球
领先的汽车零部件供应商在
中国市场的影响力推向新的
高度。

在第七届中德汽车大会平
湖分站活动中，王曙作为重要
嘉 宾 参 与 了 此 次 交 流 活 动 。
他分析提出，中德两国在汽车
产业上的互补性极强，双方的
合作不仅能促进技术创新，更

能推动整个汽车产业链的协
同发展。因此要借助各种平
台，强化技术及市场的协同效
应。他的观点得到了与会嘉
宾的广泛认可。

作为资深业内专家，王曙
洞察到，在竞争激烈的汽车市
场中，“降本增效”是企业生存
发展的关键。为此，他带领团
队，围绕物流数字化，推动企
业转型升级。在王曙的亲自
指导下，公司对现有产线进行
了重新编排与优化。通过科
学布局和高效利用生产空间，
该公司的生产空间被进一步

释放，生产成本由此走低，为
未来产能的扩张预留了足够
的空间。

此外，王曙还积极推动智
能化升级。他通过引入移动
式绕膜机、小火车和电动托盘
车等先进的物流设备和技术，
实现了物流系统的自动化和
精准化。这些举措的实施，不
仅降低了运营成本，还提高了
产品质量和客户满意度。

在王曙的带领下，斯泰必
鲁 斯 在 中 国 市 场 成 效 显 著 。
位于浙江嘉兴的平湖工厂成
为该集团在中国唯一的电动

撑杆生产基地以及全球三大
电动撑杆生产基地之一，已经
成功为奔驰、宝马、特斯拉、极
氪、小鹏等知名车企提供了一
流的产品和服务。这些成绩
的取得，离不开团队的努力，
离不开客户的支持，更离不开
决策者的果敢。王曙所秉持
的“以客户为中心”理念，在提
升产品质量和服务水平的同
时 ，满 足 着 客 户 的 多 元 化 需
求。王曙也表示，未来将继续
引入更多先进的技术和产品，
创新发展，为推动中国汽车产
业的转型升级贡献更多力量。

斯泰必鲁斯（浙江）有限公司总经理王曙：

深耕汽车零部件领域 引领企业数字化发展
王勤艳


