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柳燕

在快节奏的现代生活中，人
们对健康养生的需求日益旺
盛。燕窝，这一传统滋补佳品，
因其独特的营养价值和养生效
果，逐渐受到越来越多消费者的
青睐。在此背景下，深圳市艾玛
琳商贸有限公司创始人兼总经
理陈小英，凭借对燕窝市场的敏
锐洞察力和创新精神，成功将燕
窝产业推向了新的高度，为健康
养生领域注入了新的活力。

2012年，陈小英创办了深圳
市艾玛琳商贸有限公司，立志要
将燕窝的益处分享给更多人。
然而，创业初期恰逢国内燕窝行
业陷入低谷期。面对困境，陈小

英没有退缩，而是迅速调整战略
方向，明确了公司发展从传统

“燕窝滋补品”向“燕窝衍生品”
的转变，致力于把 Amalee 打造
成燕窝市场的黄金品牌。

在她的带领下，艾玛琳商贸
有限公司迅速崛起。2014年，公
司成功研发出市场首款燕窝月
饼，投入市场后反响良好，并荣
获深圳十大金牌月饼、十大月饼
品牌、最佳创新奖和最佳人气奖
等多项殊荣。

此后，陈小英继续在燕窝衍
生品领域深耕。她与江南大学
的窦文芳教授合作，借助实验室
的技术支持，推出了燕窝酸婴幼
儿营养辅食等一系列产品。这
些产品不仅满足了消费者对燕

窝产品多样化的需求，也进一步
拓宽了燕窝的应用领域。

经过多年的稳健发展，艾玛
琳商贸有限公司的业绩持续攀
升，屡创新高。2015 年，公司成
功完成燕窝美食 800 万销售额；
2016 年突破性地实现了 3200 万
元业绩，增长了 4 倍之多。此
外，公司还成立了子品牌“古蒂
丝燕窝美妆”，将燕窝与美妆产
品相结合，为消费者带来了全新
的护肤体验。

除了在产品创新方面取得
显著成绩外，陈小英还积极寻求
跨界合作。2018年，她与宾利集
团达成战略合作，共同研发出
Amalee 宾利红酒；2021 年，她带
领团队正式进军酱香型白酒行

业，完成了 Amalee 国潮钰酒的
研发；2022 年，她代表公司与广
东省燕窝产业协会、燕之屋等燕
窝行业的著名机构与企业一道，
作为主要起草人之一参与制定
了《燕窝月饼》团体标准。这些
跨界合作不仅为艾玛琳商贸有
限公司带来了更多的发展机遇
与新的增长点，也为整个燕窝产
业的多元化、标准化发展提供了
重要助力。因此，她也获得了
2020 年全球燕窝金燕奖颁奖盛
典颁发的“行业精英奖”等多项
大奖。

展望未来，陈小英表示，期
待燕窝产业迎来更加繁荣和可
持续的发展，她也将为人们的健
康生活贡献更多力量。

深圳市艾玛琳商贸有限公司创始人兼总经理陈小英：

争做燕窝产业革新者，引领轻奢养生新风尚

在全球数字化转型和消费
者习惯变迁的浪潮中，跨境电
商迎来了蓬勃发展的黄金时
期。物流基础设施的完善与支
付系统的升级，为国际贸易的
无缝对接和高效运作铺平了道
路。政府扶持政策与消费者对
全球商品多样化需求的增长，
共同推动着跨境电商市场的不
断扩张。然而，面对国际物流
成本上升、关税和监管政策的
不确定性等挑战，跨境电商企
业 需 持 续 创 新 ，灵 活 调 整 战
略，以适应市场的动态变化。

在这风起云涌的行业中，
深圳市品灿科技有限公司（以

下简称“品灿科技”）凭借卓越
的创新能力脱颖而出。品灿科
技 CEO 彭春梅以其非凡的智
慧和领导力，引领公司逐渐成
为行业内的标杆企业。

产品创新与市场拓
展的双重奏

在产品创新与市场拓展方
面，彭春梅通过深入的市场调
研 和 分 析 ，精 准 把 握 市 场 需
求，引导研发团队推出符合消
费者需求的新产品。同时，她
积极拓展市场，开辟新的销售
渠道，为公司带来了丰厚的收
益和持续的增长动力。在她的
领导下，品灿科技业绩实现了

跨越式增长，从 2021 年的 68 万
美 元 激 增 至 2022 年 的 354 万
美元。

运营策略的优化与
平台管理的提升

在运营策略优化与平台管
理方面，彭春梅时刻关注市场
趋势和竞争态势，灵活调整运
营策略，提升产品质量，优化客
户服务，强化供应链管理。同
时，她通过精细化的产品采购
和物流管理，以及对亚马逊等
电商平台的深度运营，成功提
升了公司在这些平台上的业绩
和品牌形象。这些举措不仅提
高了公司的竞争力，更为公司

的长远发展奠定了坚实基础。

团队领导力与行业
影响力的结合

在团队领导力与行业影响
力方面，彭春梅善于激励和培
养团队成员，营造积极向上的
工作氛围，提高团队凝聚力和
合作能力。同时，她积极参与
行业活动，与业界同仁交流分
享经验，提升了公司在行业内
的知名度和影响力。她的领导
力和影响力不仅为公司带来了
荣誉和认可，更为整个行业树
立了榜样。

彭春梅在智慧营销领域的
贡献尤为突出。她研发的“基

于数据挖掘的智能化跨境电商
产品市场营销策略优化系统
V1.0”，通过先进的数据挖掘技
术，精准分析消费者行为和市
场趋势，为跨境电商产品的市
场营销策略提供了有力支持。
凭借这一创新成果，彭春梅荣
获了“2022 智慧市场营销先锋
技术成果”“2023 智慧市场营
销行业影响力人物”等多项重
量级大奖。同时，她还出任中
国未来研究会企业家分会副理
事长，积极为行业发展贡献智
慧力量。

展望未来，彭春梅表示，将
会继续带领品灿科技在科技创
新和市场开拓的道路上砥砺前
行，书写更加辉煌的篇章。

胡益民

深圳市品灿科技有限公司CEO彭春梅：

引领创新 树立跨境电商新标杆

陈小英

目前，“财务数字化转型”
与“CFO 角色裂变”已成为行业
发展的必然趋势，这一变革将
正式开启财务 4.0 时代，即“智
能财务”时代的新篇章。在这
一时代背景下，财务将展现出

“更精准的风控、更实时的报
告 、更 智 能 的 预 测 ”等 鲜 明
特征。

知名互联网企业的高级财
务专家邹颖认为，抓住数字化
转型的机遇，提升财务管理水
平，是企业应对挑战、实现可持
续发展的关键。

“基于云计算的全球业务

产 品 财 务 逻 辑 标 准 化 平 台
V1.0”是邹颖的创新成果之一，
其凭借这一技术在财务领域迈
上了一个新台阶，并一举斩获
未来科技论坛 2022 年度数字化
解决方案成果奖。

作为推动财务数字化转型
的强大解决方案，该平台通过
云端部署，企业可以随时随地
访问平台，进行财务数据的处
理、分析和报告，大大提高了工
作效率和数据处理能力，实现
了财务逻辑的标准化和统一
化。同时，通过统一的财务逻
辑和流程，企业可以更加清晰
地了解自身的财务状况和经营
成果，及时发现和解决问题，提

高企业的运营效率和竞争力。
据邹颖介绍，该平台还支持多
语言、多币种、多会计准则，可
以适应不同国家和地区的财务
法规和会计准则要求。这使得
企业在进行全球业务时，能够
使用统一的财务逻辑和流程，
降低了财务管理成本，提高了
财务数据的准确性和可比性。

邹颖在工作中将这一数字
化技术与业务进行紧密结合，
为公司海外业务的拓展提供了
坚实的财务支持。她还精准把
握了不同国家和地区的财务制
度差异，利用“基于云计算的全
球业务产品财务逻辑标准化平
台 V1.0”，成功实现了财务数据

的标准化处理，确保了数据的
准确性和一致性。在系统搭建
的关键时刻，她凭借深厚的财
务逻辑理解，为业务系统的稳
定运行提供了有力保障。

面对数据泄露和网络安全
问题日益严重的挑战，邹颖也
在区块链技术方面进行了积极
探索。她开发的“基于区块链
和智能合同的财税合规性把控
系统 V1.0”，通过去中心化存储
和验证财税数据，大大提高了
数据的安全性和可信度。系统
中的每一笔财税数据都被加密
并存储在区块链上，形成一个
不可篡改、可追溯的数据链。
智能合约则根据预设规则自动

执行相关操作，如税款计算、
数据审核等，不仅提高了财税
处理的效率，还确保了数据的
准确性。此外，该系统还具备
实时监控和预警功能，一旦检
测到异常或违规行为，智能合
约将立即触发警报机制，并记
录相关信息于区块链上，有助
于企业及时发现并处理潜在
风险。

关于财务管理的转型发展
趋势，邹颖认为，未来的财务管
理将更加注重与业务的融合和
协同，财务部门将转变为“业务
合作伙伴”这一全新定位，使财
务部门真正成为企业战略的支
持者。

何娟娟

财务专家邹颖：

拥抱财务4.0时代 引领数智化财务管理新生态


