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中铁上海局参建阳信高速
猫兜岭隧道双幅顺利贯通

近日，从阳信高速建设一线传来捷报，由中国
中铁、中铁南方联合体投资建设，中铁上海工程局
承建的阳信高速土建4标项目部猫兜岭1#隧道左洞
导洞顺利贯通，标志着阳信高速首座1公里以上的
隧道实现双幅贯通，为全线早日建成通车奠定坚实
基础。为保证隧道施工进度，项目部科学组织，克
服地质条件复杂、施工难度大、安全风险高等问题，
结合现场实际不断优化施工方案，合理调配人力物
力，制定应急预案，确保施工安全可控。 （彭迪）

近日，中铁上海工程局四公司党建
思想政治工作会议在津召开。此次会
议的主要任务是深入学习贯彻习近平
新时代中国特色社会主义思想和党的
二十大精神，贯彻落实新时代党的建

设总要求和新时代党的组织路线具体
举措，推动主题教育进一步走深走
实，部署公司党委今后三年党建思想
政治工作，以高质量党建助推企业高
质量发展。会议对 2023 年以来该公

司党建工作取得的各项成效进行总
结，并发布《中铁上海工程局四公司
新时代党建思想政治工作三年工作计
划（2024—2026年）》。

（胡育松）

中铁上海工程局四公司召开党建思想政治工作会议

集大原高铁大同至原平段
595孔箱梁架设任务圆满完成

近日，由中国铁路太原局大西铁路客专公司代
建、中铁上海工程局承建的集大原高铁山西段站前
4标圆满完成大同至原平段595孔箱梁架设任务。
面对集大原高铁山西段站前4标既有线箱梁架设
安全风险大、冬季架梁施工寒冷等诸多困难，中铁
上海工程局建设者们不等不靠、奋勇争先，最终圆
满完成集大原高铁大原段箱梁架设任务，为集大原
高铁这条钢铁巨龙早日驰骋于三晋大地之上贡献
了中铁力量。 （程强 康永泰 卢子豪）

1月12日，帝森元福在公司会议中
心召开发布会，宣布正式进入欧盟市场。

帝森元福于2020年通过欧盟商标
注册认证和国际SGS认证后，去年3月
又通过了欧盟CE认证及欧盟27国知识

产权保护，这意味着帝森元福具备欧盟
市场的准入条件。帝森元福负责人周迎
春在会上表示，2020年开始，帝森元福
便紧跟时代趋势，实行“走出去”战略，认
真提高技术与品质，一直为进军欧盟做

准备。会上，周迎春与环保建材研发工
程师张清、高级室内设计师徐林臣等6
人签署战略合作协议，为进入欧盟作前
期部署。

（冯戈）

帝森元福宣布进军欧盟市场

快递进村——乡村振兴的“助推器”
1月8日，安徽省肥东县牌坊回族满族乡牌坊

社区的村民李梅在牌坊社区办事大厅拿到了自
己的包裹。“以前给孩子买东西还要专门跑到县
城，现在只需在网上下单，家门口的社区就能拿
快递，可真是太方便了。”自2022年 3月份以来，
牌坊乡全面推进“快递进村”项目建设，全乡11个

“快递进村”服务站点已正常运营，成功实现乡域
内所有行政村全覆盖，县、乡、村三级农村物流体
系已初具形态。目前，全乡11个服务站点每日接
收快递500余件，有效打通了农产品上行的生产
链、销售链、物流链，提高电商服务民生的质量和
水平。 （董勍）

区域

近日，青岛百康莱饮料有限公司在
山东省青岛市举办了一场盛大的发布
会。发布会以“健康生活，百康莱与您
同行”为主题，百康莱品牌代表胡董事
长发表了主题演讲，介绍了百康莱多

功能制水机品牌的核心理念与产品特
点。发布会上，胡董事长展示了其最
新研发的“情原子”小分子活化氢碱性
水。该产品是百康莱联合国内外院士
机构共同研制，开创了国内第五代水

的先河。用百康莱多功能制水机制的
水，不仅是小分子水，活性强，含氧量
更是普通水的两倍，而且呈弱碱性、呈
负电位。

（张玉杰）

“情原子”小分子活化氢碱性水发布活动在青岛举办

企业党建

发布

如今，我们生活在一个选择
多样化的时代。面对琳琅满目
的护肤产品和复杂的护肤步
骤，消费者在追求皮肤健康的
道路上常常感到头晕眼花。然
而，幸运的是，皮肤护理专家王
瑞，正站在消费者的一边，并用
其专业的皮肤护理知识，不断
满足消费者日益多元化的护肤
需求。

作为皮肤护理领域的领军
人物，王瑞数年如一日地致力
于科研工作。在他的不懈努力
下，终于研制出一系列能够解

决当前护肤行业难题的科研成
果。当被问及不断深耕皮肤护
理领域的原动力时，王瑞坦言，
其心中怀有“让每个人都拥有
美丽健康肌肤”的信念。

“我从小就对护肤有着浓厚
的兴趣，好奇肌肤如何保持年轻
和健康。同时，我也希望能够帮
助大家在选择护肤产品、护肤步
骤时，减少困惑，让护肤变得更
加智能和个性化。”正是出于这
一信念，王瑞针对当下护肤行业
难题，结合先进科技技术，对皮
肤健康状况、个性化护肤、皮肤
健康趋势预测以及皮肤微生物
组分析等进行了深入研究。

他所开发的“基于皮肤纳米
传感技术的智能皮肤健康监测
系统 V1.0”，可以准确监测皮肤
状况，提供科学数据和个性化
建议。王瑞自豪地说：“我们的
皮肤监测系统有点像皮肤护理
界的‘魔镜’。它能及时反馈你
的皮肤情况，并给出相应的护
肤建议，帮助你的肌肤焕发出
健康光彩。”

同时，王瑞引入了深度学习
技术，开发了“基于深度学习技
术的个性化护肤方案生成系统
V1.0”。他解释道：“我们的系
统不是那种一刀切的标准方
案，而是根据每个人的肤质和

需 求 ，生 成 独 特 的 定 制 化 方
案。就像是一位个人护肤顾
问，时刻在你身边为你量身定
制最合适的护肤计划。”

此外，王瑞还推出了“基于
大数据分析技术的皮肤健康趋
势预测系统 V1.0”，通过大数据
分析，提前预测并防范皮肤问题
的发生。他笑言：“要是早知道
哪天会冒痘，我就能提前准备好
面具了。但现在，我们可以通过
这个系统，提前了解皮肤的健康
趋势，做好预防措施。”

在不断进行深入研究和探
索的道路上，王瑞引入了高通
量测序技术，开发了“基于高通

量测序技术的皮肤微生物组分
析系统 V1.0”。他说：“我们希
望让人们了解到皮肤微生物的
重要性，这个系统可以深入分
析它们的组成，提供有针对性
的护肤建议。只有维护好这个

‘微生态’，皮肤才会更健康！”
经过市场的检验与实践，王

瑞的科研成果不仅赢得了业界
的认可，还为其赢得了“十四五
皮肤护理领域科技创新人物
奖”。他谦虚地说：“这个奖项
对我来说意义重大，也是对我
们团队的高度认可。我们将继
续努力，不断推动护肤科技的
创新。”

皮肤护理专家王瑞：

护肤科技新思路，打造个性化护理新时代
张育人

随着百度AIGC产品的全面向公众
开放，通过生成式AI贯通营销方案表达
和广告投放优化，预期可以将广告投放

转化率提升超20%。同样在营销行业的
嘉利智联联合创始人郑泓川顺应新时代
变革，通过创新的策略降本增效，坚决反
对盲目的裁员。郑泓川认为，企业可以
将AI用于提高效率和精度，而不是完全
取代人工。尽管AI可以自动化许多任
务，但它不能取代人类对复杂情况的理
解和判断。公司应该利用AI技术，开拓
更多的业务板块，从而使得“节流增效”
被更多地转化为“开源增效”，这将促进
公司与员工的共同发展，为整个营销行
业带来更为广阔的发展前景。

郑泓川最近发布的“P·A·S·S营销
理论体系”在营销行业内引起了广泛关

注。在该理论体系中，她强调了数据驱
动营销的重要性，并认为人工智能是帮
助企业提高数据分析效率的最佳工具。
她也明确表示，这并不意味着人工智能
将替代大部分岗位。作为嘉利智联的联
合创始人，她带领的团队服务于多个世
界知名 500 强企业的客户，其中包括
SMART、茅台、交通银行、比亚迪、中国
平安、阿里巴巴和大众等。目前已有多
个客户在她的理论体系和人工智能的结
合下，发掘出了更多的需求。郑泓川作
为“开拓式”领导者，为企业和员工带来
了全新的发展前景和机遇，也鼓舞了营
销行业各个参与者的信心。 （张荣）

“AI浪潮中的开拓者”郑泓川：

以P·A·S·S理论引领行业变革

工程建设

近年来，中铁上海工程局四公司牢
固树立大抓基层、抓实基层的鲜明导向，
把强功能作为基础性工作的核心和重点
抓好，筑牢建强基层党组织，为公司高质
量发展提供坚强组织保证。

该公司召开党建思想政治工作会
议，发布党建思想政治工作三年工作计
划，着力补短板、强弱项，扬优势、提质
量，以高质量党建引领企业高质量发
展。全体党组织严格落实“三会一课”制

度，强化对党员干部的思想政治教育。
把党支部建设标准化工作纳入党建责任
制考核评价的重要内容，修订党建责任
制考核评价办法，促进党建融合各项任
务有效落实。 （胡育松）

强化基层党组织建设 以高质量党建引领高质量发展


