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有着多年外企从业背景和丰
富互联网经验的于放，于2017年
至今任职跨国企业思杰的大中华
区总经理，主管思杰在中国全面业
务的开展工作。在于放的带领发
展下，思杰在中国取得了重大发
展，尤其是为企业客户提供云计算
解决方案方面，表现尤为出色。

毕业于上海交通大学工业自
动化专业的于放，有着多年世界
500强跨国企业的从业经历。名
牌大学的学习经历赋予了他善于

学习的精神，而世界500强的从业
经历提升了他的战略思维及管理
模式。一路走来，于放自带光环，
尤其是于放担任思杰大中华区总
经理以来，作为中国云计算运营
管理领域被广泛认可的顶尖专
家，他推动了中国算力水平，提高
了中国云计算的普及率，为提升
中国信息化水平做出了应有的
贡献。

作为云计算运营管理专家之
一，于放总能快人一步地推出适

合中国企业发展的云计算解决方
案。比如，在布局某中美最大合
资车企思杰云环境设计项目中，
于放首先考虑的是该企业“绿动
未来”全方位战略的独特发展特
点，因而创新性地将基于分时应
用的桌面云服务和云计算服务融
合在解决方案中，此举受到客户
的高度认可。此项目中所包含的
云解决方案复杂度之高，以及与
该企业发展特点所进行的高度战
略匹配，使得该方案只有中国最

优秀的云计算运营管理专家才能
做到，而于放便是其中之一。

又如，某中国大型金融保险
集团人寿云桌面的项目，在该项
目的设计过程中，于放将交付能
力和信息安全放在首位，并对整
个项目的过程严格把控。尤其是
于放为客户设计了“两大两小”架
构，增强了客户的弹性交付能力，
提高了用户工作效率。该公司于
2015年部署该项目以来，为集团
和全国各地分子公司超过10万员

工提供高效的桌面云服务。特别
在三年疫情中，于放所设计的大
外网接入体系，让员工在家、异地
实现了正常工作，桌面云已经成
为该企业核心系统之一。

云计算是未来的发展趋势。
一直以来，于放使用最前沿的桌
面虚拟化技术，为中国的“云端生
活”提供了诸多助力，为众多先进
企业提供最适合的云计算解决方
案，与众多同行一起，共同推动中
国云计算一往直前。 （段云雷）

思杰大中华区总经理于放：

快人一步抓商机，助力企业“云管理”

他自2006年起扎根于国际物
流领域，十年如一日奋斗在行业
最前沿；他一手创办了宁波联美
国际货运代理有限公司并担任董
事长，带领团队攻坚克难，确保了
公司行业地位遥遥领先；他组建
了专业技术队伍，凭借前瞻的眼
光和创新技术，将公司打造成集
海运、空运、陆运、仓储为一体的
领先综合性国际物流企业……他
就是中国知名的国际货运运营专
家钱明。

在这个全球化的时代里，国
际货运拉近了世界的距离，在国

与国之间建起一座座桥梁。钱明
在公司成立之初，便早已预见到
了这一行业发展的大趋势，他凭
借引领时代创新与行业前进的精
准目光，以过硬的技术、优质的产
品和专业的服务，带领公司始终
走在国际货运的时代前沿。

钱明深知创新的重要性和价
值，因此以最强劲的效果保障来
创行业先河。他通过及时掌握国
内国际货运行业的最新发展动态
和趋势，积极投身科技创新，主持
了公司的多款先进国家计算机软
件技术的开发，通过推出“国际货

运产业链服务运营平台”“国际物
流仓储运营平台”“货运运营科技
云巡检管理系统”“数据驱动货运
运营精细化运营平台”“国际货运
代理管理信息系统”等一系列功
能强大的平台，带领公司团队走
出“优”和“精”的成功大道。

以“国际货运产业链服务运
营平台”为例，传统的国际货运服
务平台一直存在着数据及时性差
的问题，从而导致了管理效率低
下、管理成本居高。钱明带领团
队开发的这款平台涵盖了货运产
业链的全部环节的信息，将市场

定位的各个数据迅速而精准地获
取并应用到Eacharts中的折线图、
状态图、柱状图中，从而帮助企业
在优化管理产业链的同时，实现
企业经营模式的优化，帮助企业
持续保持竞争力。

而在“国际货运代理管理信
息系统”中，钱明通过建立起这一
软件硬件数据同时更新的先进平
台，让广大用户可以第一时间看
到国际货物代理的流程以及状
态，使平台成为对货物管理保驾
护航的雷霆利器。

一直以来，依靠国际货运的很

多企业都面临着对物流进展以及
对国际货物仓库的存储和管理情
况了解不够及时的窘境。由钱明
开发的“国际物流仓储运营平台”
完美解决了这一难题，它通过JA-
VA和JavaScript等语言的使用，将
用户对国际货物仓库的整个管理
流程做到了极致，从而助力企业增
长精准战略预判的能力。

正是在这些核心技术的加持
下，10余载光阴里，钱明带领公司
一路高歌，稳居国际货运行业发
展的前列，并以创新赋能行业的
奋进前行。 （王喆）

宁波联美国际货运代理有限公司董事长钱明：

以科技创新赋能国际货运

在品质消费时代，消费升级
让人们对产品品质提出更高要
求，白酒行业也不例外。当白酒
企业纷纷把竞争的焦点转向品
质，水井坊作为中国白酒领域历
史悠久且自带高端基因的白酒品
牌，近年来通过产品升级创新和
出色的运营能力取得了多项高端
化成果，为美酒美生活的当下增
添一抹亮色。

专注于运营策略和营销模式
的不断创新，是水井坊全国商务
总经理蒋炜在竞争激烈的白酒市
场中，助力公司布局高端白酒市
场、树立高端品牌形象的成功路
径。2022年 4月，水井坊新一代

“井台”上市，引起了业内的高度
关注。水井坊“井台”是公司的核
心产品之一，它升级的背后是品

质的突破与创新，也是产品与消
费者的共生迭代。与此同时，作
为水井坊的商务带头人，蒋炜和
团队在营销层面进行了系统化、
全方位的升级赋能，包括优化经
销系统，突破团购、企业、圈层业
务发展，多维度加强消费者培育
以及提升消费者体验。

如何向消费者进行品牌理念
和价值的有效传达？如何让消费
者认同品牌价值并产生信息的二
次传播？针对这些营销的关键，
蒋炜在向消费者传递水井坊高端
品牌基因的过程中，不断拓宽渠
道和场景，以体育营销和文化营
销为重要抓手，启动与中国冰雪
大会、WTT 世界乒联、国家宝藏
等大IP的深度合作，开展覆盖多
重高端圈层的营销活动，带动品

牌高端化发展。
另一方面，蒋炜非常重视与经

销商的共创共赢。为有效执行品
牌高端化的策略，2021年8月水井
坊与25位大经销商组建了高端白
酒销售公司，专注于销售水井坊典
藏及以上产品，谋取更大的高端白
酒市场份额。这项改革举措也是
水井坊在过去一年的营销突破之
一。蒋炜表示，通过核心经销商协
同关系的转变，建立长期可持续发
展的战略伙伴关系，构建厂商命运
共同体，可实现全国范围内与经销
商、地方优势资源的深度联盟。

事实证明，高端销售公司的成
立在提升水井坊高端白酒产品运
作能力方面发挥积极作用。不仅
如此，基于高端化销售公司的平
台，水井坊的高端产品商务团队得

以持续耕耘高端圈层，构建高端圈
层的会员服务体系，进而以更直
接、周到、定制化的互动服务维系
核心的高端白酒用户，实现从获新
到维系的闭环。不难发现，在这项
营销变革中，蒋炜擅长发挥“1+1＞
2”的效果，实现了水井坊和经销商
的双赢。除此之外，在数字化支持
上面，他和团队也积极赋能经销商
发展，例如开发更多“BC联动”方
案，为协同合作伙伴共同发展带来
更强的兼容性。

作为中国特色的传统行业之
一，白酒在过去十年的发展可谓
跌宕起伏。于2011年加入水井坊
的蒋炜不仅经历了外部大环境影
响下的阵痛时期，也见证了白酒
行业在消费趋势、人群、渠道等方
面的巨大变化。面对不同阶段的

困境和难题，蒋炜携手水井坊一
一跨过，并积极推进新型营销体
系建设，带领团队连续七年实现
销售业绩增长。2021年，水井坊
年营收45亿元，净利润突破10亿
元 ，同 比 分 别 增 长 54.1% 和
63.96%，创下历史新高。

回顾在水井坊的非凡十年，
蒋炜回馈的不只有亮眼的销售成
绩，还有品牌影响力和美誉度的
提升。在2022年第七届中国酒业
资本论坛中，水井坊凭借在品牌
缔造与高质量发展端的优秀成绩
分别斩获“创新案例奖”和“最具
增长潜力品牌奖”，充分彰显了其
在市场营销、用户培育以及品牌
高端化发展等方面的成功探索，
也为新时代中国名酒进阶发展提
供了新的方向。 （高笑同）

水井坊全国商务总经理蒋炜：

水井坊高端运营背后的营销突破

时代始终在呼唤精英。随着
消费经济的复苏、国内国际双循环
的新格局崛起，如何更好地利用债
权融资来延长现金跑道，发挥金融
资本服务实体经济的功能，是无数
金融专家们正在鼎力追求的目
标。这其中，兴业证券股份有限公
司固定收益业务总部团队负责人、
国内顶级企业债权融资专家齐楠
是行业佼佼者之一。

齐楠在中国的金融圈里成名
很早。不仅因为他同时拥有中国
人民大学金融学专业和澳大利亚

墨尔本大学信息工程专业的硕士
学位，具有丰富的理论知识；更因
为他深耕金融行业十余载，一直致
力推动中国债权融资领域的发
展。他是“债权融资计划”这一资
本市场重要的创新融资工具的参
与者、设计者，为“债权融资计划”
初期建立的审核标准和风险控制
做出了重大贡献。“债权融资计划”
的成功落地，为中国债务融资工具
市场作出了新的补充和支撑，意义
重大，目前的市场规模已超2万亿
元，成为了中国资本市场中不可或

缺的融资工具之一。他被誉为“行
业标杆”，先后在金融类国有资产
大型交易平台——北京金融资产
交易所担任业务主管、在“中国本
土最佳投行”获得者兴业证券股份
有限公司担任固定收益业务总部
团队负责人，为中国头部金融机构
业务的大力拓展立下了汗马功劳。

随着“金融大时代”的到来，债
权融资已经成为广大企业得以发
展的重要引擎。齐楠凭借着引领
时代创新与行业前进的精准见地，
响应着时代的呼唤，一路高歌，勇

往直前，成为行业领头人。
提起企业债权融资的创新性，

就不能不提到齐楠撰写的相关论
文。在被誉为“中国数字化进程中
的领袖杂志”《数字化用户》、金融
IT领域权威学术期刊《新金融世
界》、国家级大型综合杂志《大众商
务》《财富生活》等核心学术期刊
上，齐楠先后刊载了多篇学术价值
高、借鉴意义强的论文。这些既让
同行受益，又助力业内人才培养、
推动了行业前行。

比如，齐楠在刊发于《数字化

用户》的《金融机构债券投资交易
风险及对策探究》一文中深入分析
了金融机构债券投资的现状，从操
作风险、违约风险、利率风险、流动
性风险等几方面概述了可能出现
的交易风险，并提出风险应对策
略，为众多同行提供了行业新
思路。

得益于齐楠的独具慧眼和严
谨点评，这些年来，齐楠多次应邀
为同行评审。多家国企对他担任
评审的发行方案表示了高度认
可，成为业界佳话。 （成玉麟）

兴业证券股份有限公司固定收益业务总部团队负责人齐楠：

响应“金融大时代”，创新企业债权融资


