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十年磨一剑，万百万要磨三
十年！

2001—2011 年，万百万在美
国创业十年，在纽约磨成第一
剑，成功赚取人生第一桶金，积
累了丰富的创业经验和完整的
经营理念。万百万把在美国的
十年创业称为“积累”。

2011—2021 年，万百万响应
国家号召，作为海归企业家落户
上海，立志在中国打造去中心化
生态型平台，帮助创业者和实体
门店插上互联网的翅膀。他所
创办的系列企业成为上海崇明
区的重点企业和前 50 位纳税大
户，成功实现了生态自平台的落
地。万百万把在上海的十年创
业定位为“落地”。

2022年，万百万发现杭州具
备独一无二的产业带资源和互
联网人才优势，带领团队来到互
联网之都、电商之都杭州，开始
了新十年的腾飞。

这是积累和落地后的厚积薄
发，更是新财富、新健康和新消
费的三箭齐发。

新财富——财富自
由和安身立命的基石

1997 年，万百万怀揣 700 美
元和创新梦想，远赴大洋彼岸美
国留学，四年后的2001年开始创
业，成功在纽约创办四家公司，
并参与运营美国最大房地产交
易平台，一个去中心化的B2B2C
的平台，名为multiple listing ser-
vices，简称 MLS，公司拥有两百
多名员工。

2011年，国家号召海归人才
回国创业。彼时，互联网行业已
经进入下半场，万百万为了响应
国家的号召，放弃了美国的优越
生活和成功事业，回到上海重新
创业。他提出“人人是平台、店
店是入口”，要为每一个创业者
和实体门店打造自平台和云商
城。这是 Web3.0 区块链技术和
理念率先在商业生态场景的良
性应用。

如今，万百万要在杭州再造
一个互联网下半场的巨头，扎根
杭州，走向世界。2022年开始的

杭州十年，将是创造奇迹的十
年，是厚积薄发、展翅翱翔的腾
飞十年。

万百万在接受记者采访时不
时冒出这样的句子：

“财富的密码就是站到时代
的风口，掌握这个时代的核心资
源。”

“AI 人工智能、大数据和算
法正在偷走我们的工作；硬件免
费，能源革命正在颠覆和重塑我
们熟悉的行业。”

“未来世界最重要的资源就
是人脉，风口的创业就是做与人
链接的事情。”

万百万希望做这样一个项
目：钱不用花出去，只是“从左口
袋挪到右口袋”，却可以获取最
大化收益；可以合法合情合理地
拥有自己的创业团队，建立自己
的管道收入，却不用承担人工成
本；不仅不伤人脉还能拓展人
脉；可以拥有类似“淘宝商城+美
团”这样的属于自己的云平台，
却不用投资和运营，只需服务和
链接好自己的客户，获取整个云
商城的经营收益，得到财富、资
产、健康。

万百万所说的项目就是泰保
全球的新财富、新保险代理人，
也是新时代的新创业，包括新创
业的产品思维：不同于传统的保
险公司，泰保全球致力于做一家
客户公司。首先，泰保全球的专
业团队从上百家保险公司的上
千个产品中，找出当下最好的终
身寿产品，融合储蓄、保险、金
融、理财的功能。其次，作为新
创业者，泰保全球代理人可以不
伤人脉地去推广市场，因为购买
人的钱只是从银行的储蓄账号
变 成 了 保 险 的 收 益 账 户 ，更
安全。

关于具体操作的方式，万百
万谈了三点。一是落地：首先认
识到新财富保险的重要性，它是
现代家庭财富的免疫系统，能够
为自己的未来、为自己的家人设
立安全的底线，让自己和家人有
一个安心的未来，让自己的财富
不断增长。二是生根：成为新财
富保险代理人，不仅自己和家人
受益，还能够老吾老以及人之
老，幼吾幼以及人之幼。让更多
的人成为新财富受益者，培养新

财富保险代理人建立自己的市
场，为未来世界布局，打造自己
的财富通路。三是裂变：帮助你
的伙伴推广市场，帮助他们讲解
和成交，让他们成功。

用万百万的话说，新财富保
险是这个时代最重要的家庭基
础建设：保单不只是关于业绩，
它是关于对家庭的爱、对社会的
责任、对生命尊严和底线的守
护。新财富保险的普及是这个
国家发达文明程度的标志。用
保险解决很多社会问题在中国
刚刚开始，这是一个待挖掘的金
矿，也是巨大的财富风口。

新健康——走出对
传统健康认识的误区

在经历多年美国和中国的学
习、研究、理论、实践之后，万百
万把中国传统的医养经验智慧，
结合世界最前沿的健康学成果，
融会贯通，提出新健康理论，立
志要提升国人的健康水平和幸
福指数。

“新健康的一个最重要的理
论根基就是重建身体平衡，让身
体回到健康态。新健康不是传
统医学意义上的没有病，而是身
心灵都和谐和完美的一种状
态。新健康融合医学、营养学、
运动学、康复学、分子生物学、健
康管理学的前沿成果，建立全新
的新健康体系。新健康总结为：
重新定义健康，全面升级营养，
缔结陪伴管理，把年轻进行到
老。”万百万指出：“如果我们在
健康态，就不会担心中风、癌症、
冠心病这些疾病的突然袭击，无
须刻意节食，也不会大腹便便，
通过健康饮食补充足够多的抗
氧化食物。减肥的关键是让身
体恢复燃脂能力，燃脂的根本在
于身体回到健康态。做全面的
健康管理，脂肪自然会减掉。”

新健康的一个重要基础就是
全面升级营养。万百万认为，现
在大健康行业主要是基于某一
个营养素，或者基于某一个产品
做营销；而所有的维生素、微量
元素、21 种氨基酸、各种抗氧化
物质、膳食纤维、各种饱和及不
饱和脂肪、胆固醇，我们身体都
需要，缺少任何一样都会出问

题，多了也出问题。
万百万的新健康理论就是把

营养学、运动学、健康学、现代医
学的预防学相结合，让人体氧化
过程减慢或者停滞，甚至逆转，精
心定制一个月的特供营养套餐，
包括丰盛的早餐、营养重组的中
餐、精致时尚的下午茶、营养师设
计的晚上自由吃。一个月下来，
这份全面科学的营养配方+全球
精选优质食材+运动+健康理念
和营养学课程，简单易落地，科学
易执行，会产生意想不到的效果。

据了解，盗龄医生特膳月度
套餐，做的是健康整体解决方
案，是万百万和世界级专家科学
家团队一起研发的独家科学配
方，需要在全世界寻找最好的原
材料天然食材，再结合线上健康
管理减脂营提供一个月的套餐
组合和健康管理，可以换来一年
稳稳的健康。

新消费——拥有自
己的云商城和自平台

以个体赋能为主旨，以去中
心为核心，泰保全球生态家全力
打造生态赋能体系。当人们还在
谈区块链概念的时候，万百万打
造的泰保全球生态平台几年前就
已经用先进的分布式架构spring
cloud 作为底层，依托于人工智
能、大数据、云计算，打造出了去
中心化的泰保全球生态体系。

万百万说：“人类的出路在
于共同富裕，共同富裕的根本在
于大众创业，大众创业的落地在
于生态自平台。作为泰保全球
代理人，会拥有自己的云商城，
不需要投资。云商城囊括了衣
食住行，包括全球优质线下商
家，即‘你的精选商城’。自己的
客户消费可以享受折扣价格和
更好的服务，而自己可以享受商
城的所有利润。相当于拥有了

‘淘宝+美团’，却不用投资，不用
承担经营风险，只需要服务好自
己的客户。”

泰保全球代理人做的是与人
连接的事情，掌控的是未来世界
最重要的资源，帮助别人成就自
己，通过业务拓展整合高端人
脉，让人脉资源、私域流量成为
个人资产，成为财富放大器。

泰保全球的市场定位就是给
创业者赋能，打破消费与商业的
对立，打造属于每个个体创业者
的自平台和云商城。泰保全球
的核心价值是：信仰、立志、修
身、激情、感恩、分享、忠诚。

泰保全球的三个思想法宝是
自我迭代，客户公司，实事求是。

泰保全球的企业文化有“三
个不讲”：不讲以前、不讲别人和
不讲原因。

泰保全球的管理的原则是：
个人服从组织，组织服从流程，
流程结果导向。

泰保全球的五大核心理念：
（成为）家人，（得到）健康，（扛
起）责任，（守住）底线，（增长）
财富。

新财富之旅的过程就是落
地、生根、裂变。落地就是为未
来做一个规划，把在银行“睡觉”
的余额放在安全的保险收益账
号里，让自己有进可攻、退可守
的万能账户，根据实际情况购买
增额终身寿产品，享受到高净值
人群才能享受的先进的理财储
蓄保险产品。生根就是参加培
训学习，申请成为泰保全球代理
人，通过泰保全球的产品去帮助
到更多的家庭得到资产，增长财
富，安心未来，整合人脉，在未来
世界圈地。裂变就是培养更多
的像自己一样的新时代创业者，
让他们成为泰保全球代理人，拥
有自己的云商城和自平台。筑
财富通路，让伙伴幸福。

古有卧薪尝胆者越王勾践，
今有同样卧薪尝胆者“越洋勾
剑”。万百万二十多年前远渡重
洋到美国求学，如今他已经完成
了第一个十年的勾剑、寻剑的过
程和第二个十年铸剑、锻剑的过
程，现在开始的是第三个十年亮
剑、舞剑的过程。

箭在弦上，势在必发，三箭
齐发。万百万期待能够把新财
富、新健康和新消费的理念传到
千家万户，让每个人都能够去帮
助别人、成就自己，因为它是围
绕自己的业务（新财富代理人、
新健康门店、自己的云商城）所
打造的封闭式的去中心化的生
态，围绕泰保新财富打通闭环，
造就创业元宇宙。

Barry wan(中文名：万百万）：

海归企业家，浙江经济

发展理事会主席团副主席，

新健康运动开创人，泰保全

球保险创始人，盗龄医生新

健康创始人，浙江杭州电子

商务协会副会长，美国瑞满

国际集团白金奖、主席团

奖、瑞满名人堂、终身成就

奖获得者，美国聪明房屋销

售系统创立人、CEO，2006

年被载入美国主流媒体麦

迪森名人录，2006年位列美

国纽约地产界50位知名人

士，2008年入选全球华人风

云榜，2016年金砖五国会议

企业家代表。

让新财富、新健康、新消费成就每一位新创业家
专访万百万投资管理有限公司董事长万百万


