
2020年是东方地毯改制20年。刚改
制时东方地毯还是个小企业，那时韩洪亮
就提出要做中国地毯第一品牌法人的愿
景。当时很多人不信：“我们规模这么小，
连个品牌都没有，能行？”

改制伊始，企业内忧外患，产品单一、
开发力度不足，市场停滞不前，韩洪亮和董
事会进行了大刀阔斧的改革，东方地毯开
始声名鹊起。2004年，东方地毯在滨州经
济开发区建立了现代化工业园，工业园当
年投资、当年动工、当年投产、当年见效，被
誉为“深圳速度”。东方地毯围绕做大做强
机织地毯的目标，陆续投资引进世界先进
的威尔顿地毯织机、高速阿克明斯特地毯
设备、簇绒地毯设备、高清印花设备、拼块
地毯生产线、全自动后整理设备等，同时，
韩洪亮始终坚持“科技创新，专业精深”的
发展思路，不断加大新产品开发和新技术
的投资力度。集团公司打造出了一批技术
精湛的专业设计人员，产品的研发、设计、
生产始终走在国内同行业前列。

步子小，转身快，重积累，是东方地毯
腾笼换鸟的秘诀。2007年美国次贷危机爆
发，此时出口占到公司销售的40%，20%出
口美国，销售大受影响。公司迅速调整战
略，把销售方向从美国转到日韩、东南亚并
加大国内的销售。“这一次转型非常成功，
尤其是转向国内，正好赶上了近十年国内
经济的高速增长。市场、产品、服务是转型
的几个关键点，都需要平时的积累培养，尤
其是东方地毯改制后非常注重营销队伍的
培养，健全国内网络基础，没有网络这次转
型肯定成功不了。”韩洪亮介绍。

东方地毯在发展中不断对自身发展模
式进行修正：稳步、稳定推进，集中优势做
大做强地毯主业。2018年韩洪亮获得了

“改革开放40年家纺行业突出贡献人物”
称号，这也是中国地毯行业唯一获此殊荣
的企业家。而今年对韩洪亮来说则更意味
深长：“我们现在已经达到了引领行业的水
平了，未来20年，我们要在国际上达到领先
水平，打造国际知名品牌。”

樊飞王健 苏小兵
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东方地毯董事长韩洪亮

据悉，本次东方地毯在进口博览会的亮
相并非首次，在2018年首届中国国际进口
博览会中，东方地毯已经凭借过硬的产品品
质，能够满足各种重要（大型）会议地毯高标
准要求而成为了进博会的地毯供应方。

东方地毯董事长韩洪亮介绍：“无论是
从环保、阻燃等性能方面，还是从色彩、舒
适度等方面，东方地毯都提高到了更高级
别，确保地毯的完美呈现。由于会议场所
人员密集，且空间相对密闭，消防安全是重
点。这款型号地毯（进博会款）从最初的纺
纱阶段到后续成型多个环节都做了阻燃处
理。也正是这种稳定的高品质呈现，使得
两届中国国际进口博览会、G20峰会、中非
合作论坛北京峰会、上合峰会、乌镇互联网
大会等重大会议活动都找到了东方地毯进
行合作。”

这是东方地毯专注行业几十年才结出
的硕果。1985年，韩洪亮从德州纺织工业
学校毕业，被分配到滨州毛纺织总公司下
属公司，成为一名工艺员。此后，他历任车
间副主任、车间主任、生产部主任、（子公
司）副总经理、总经理。2000年3月26日，
作为滨州毛纺织总公司的下属公司之一，
作为滨州市的第一批改制企业，东方地毯
成功进行改制，由国企变成合资企业，韩洪
亮成为东方地毯的董事长兼总经理。

行业内对韩洪亮的评价是：“一个‘技
术’型企业管理者，在国际国内地毯产业发
展趋势及市场趋势的把握上高度敏锐。”据
韩洪亮介绍，地毯一共二十多道工序，在整
个纺织行业里面是最复杂的产品。这么多
年东方地毯认准地毯这个行业认真打造，
把稳健放在第一位，小步快走，把擅长熟悉
的事情做好，成就了今天的东方地毯。

目前，东方地毯是地毯行业的龙头企
业，产品已涵盖家居、酒店、商务、船舶、汽
车、航空等领域，是亚特兰蒂斯、希尔顿等
国际酒店指定地毯供应商。近几年，企业
生产销售情况一直稳居国内前三名，是《机
织地毯》国家标准主要起草单位，真正成为
了国内地毯行业的领头羊。东方地毯将

“东方”打造成为中国驰名商标，产品获得
中国地毯行业首批国家质量免检和中国名
牌产品，先后被认定为“全国地毯行业十大
影响力品牌”，先后获得中国纺织行业质量
最高奖“全国纺织行业质量奖”、“中国地毯
行业杰出贡献奖”等殊荣。

国内开花，国外斗艳。伊朗地毯、土耳
其地毯世界闻名，这些地区的地毯文化都
有几千年的历史。东方地毯凭借自身特色
不仅销往欧美、澳洲、南美、非洲、东南亚等
三十多个国家和地区，还把地毯卖向了中
东的伊朗、土耳其这些地毯王国。

“咱们的地毯能打开伊朗、土耳其市场
靠的是差异化，比如伊朗和土耳其地毯的
特点是注重前面的织造工序，产品纹样密，
图案精细。我们则将现代技术嫁接上传统
中国工匠技艺，在后整理方面超过他们，比
如雕刻技术、水洗剪花等工序。这些我们
中国上百年手工地毯流传下来的技术是伊
朗土耳其都不具备的”，韩洪亮说，“不管是
伊朗、土耳其还是中国，都能买到最先进的
设备，装备方面大家没有很大的差别，重要
的每个民族文化的积淀。”

东方地毯在中东销售的价格不低，“低
端产品靠价格，高端产品靠差异化，光靠价
格竞争的时代过去了。我们的目标是把东
方地毯打造成中国地毯第一品牌、世界地
毯知名品牌。”韩洪亮透露。

东方地毯董事长韩洪亮：
向着世界知名品牌的征途不断创新

走进东方地毯展销馆，一件件精美的
地毯映入参观者的眼帘，手工艺剪花纯毛
地毯、家居工艺块毯、商务拼装块毯、高清
印花工程地毯、工艺挂毯……这些终端产
品也让我们对“高端制造”有了最直观的认
识。而每一个新产品背后都有一个攀登技
术高峰的故事。

机织地毯因其生产效率高、产量大、
便于规模化生产、定制周期短、价位等级
多样等优点，相较于传统手工地毯，已成
为 当 前 地 毯 市 场 的 主 力 军（占 比 约
90%）。而机制地毯的生产织造，目前均
普遍采用乳胶背胶工艺，即采用乳胶作为
黏合剂对绒纱以及衬布进行固结，这就带
来了整个行业无法规避的瓶颈顽疾——
海量乳胶的使用。随之带来了不够环保、
成本高、生产过程不利于职工健康、降低
地毯品质等问题。

“制冷行业抛弃了氟利昂，我们能否抛
弃乳胶？”东方地毯集团有限公司的技术团

队大胆地提出了这一设想。与高校联合攻
关，历经4年的研究和反复试验，项目团队
自主创新完成了从工艺优化到设备的研发
改造，最终实现无乳胶地毯的产业化。无
乳胶地毯创新成果堪称地毯界的一次革
命，被中国纺织工业联合会科技部科技成
果鉴定委员会鉴定为“整体技术达到国际
领先水平”。

任何颠覆性创新的成功都不是偶然，
东方地毯自成立以来，始终注重技术研发
投入，聚焦产品研发升级，逐步增强自身研
发设计能力。据韩洪亮介绍，东方地毯现
有一支近百人的研发设计团队，拥有专利
120余项，通过与世界顶级科技公司合作，
持续开发行业尖端产品：与美国杜邦公司
合作开发“索罗纳地毯”，产品中添加37%
玉米纤维，以其出色的易清洁特性，实现终
身抗污性能；与奥地利兰精公司合作开发
天丝地毯，国内首创，实现地毯产品的可回
收降解。

在刚刚结束的第二届进博会上，东方地毯再次迎来高光时刻。此次第二

届中国国际进口博览会上，国家会议中心前门迎宾毯、领导人与外宾合

影台、国家会议中心进厅长廊、国家会展中心各分会场主舞台以及各分会论

坛前厅共7600平方米的地毯全部是东方地毯提供的“东方红”地毯。这是东

方地毯继中非合作论坛、青岛上合峰会等重要活动后，再一次代表中国地毯

最高水平在重要舞台上展露滨州高端制造的身姿。

工匠精神根植企业灵魂，专注主业力争世界知名品牌

高端制造路遥且艰，东方地毯不断创新永远向前

经营发展稳步向前，改制二十年再启程

东方地毯展厅

东方地毯荣誉榜


