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沈阳持续放大“沪企辽宁行”效应
东北地区最大石油产品交易平台落户辽中

本报记者 宋笛

3月22日，圆通借壳上市的细节得到披露，壳公司大

杨创世将通过出售资产、发行股票购买圆通资产及募集

配套资金等方式完成圆通的借壳上市，在此次披露的细

节中，对于圆通的整体作价为175亿元，略高于此前申通

169亿元的整体作价。

受整体经济环境和行业竞争的影响，过去的一年对

快递公司并不友好，根据大杨创世公开披露的信息，圆通

在2015年净利润减少3000万元，净利润率下滑幅度超过

3个百分点。

通过对目前已经披露信息的圆通、申通业务量和净

利润的计算，2015 年，两家快递公司完成一单业务量的

净利润仅在0.3元左右，在“极度低利”的2015年后，已经

筹备上市数年的快递企业们，终于迈出了上市的第一

步。

圆通股权作价175亿元

根据大杨创世 3 月 22 日发布的预案，大杨创世拟将

全部的资产和负债以 12.34 亿元出售给圆通方面的蛟龙

集团和云峰新创，然后大杨创世再以 7.72 元/股，向圆通

速递全体股东非公开发行合计22.67亿股，作价175亿元

收购圆通速递100%股权。

与此同时，大杨创世拟 10.25 元/股向喻会蛟、张小

娟、阿里创投等七位特定对象非公开发行股票，募集不超

过23亿元的配套资金，最终完成圆通的借壳上市。

在交易过后，“圆通系”的蛟龙集团将成为第一大股

东，持股比例达到 51.18%，在此之外喻会蛟张小娟夫妇

也将分别持股 4.73%和 3.78%，并成为公司的实际控制

人。而去年9月入股圆通的“阿里系”阿里创投和云峰新

创也将分别持股11.09%和6.43%。

值得注意的是在此次借壳上市中，圆通的股权作价

达到了 175 亿元，评估增值超过 141 亿元，增值率为

413.18%。

而在此前申通借壳上市的预案中，申通的股权作价

为 169 亿元，较于去年 9 月净资产增值 149 亿元，增值率

为755.48%。

未来市场的预判、品牌系统、人才团队和信息系统等

数个因素成为了在这两份预案中，圆通、申通股权作价得

到大幅增值的主要原因。

利润率下滑严重 每单净利润仅为0.3元

在数年的时间中，快递公司上市的消息都若隐若现，

鲜少落实，而在短短数月间，连续两家第一梯队的快递公

司却正式迈开步伐，开始了上市之途，其中的原因从两家

公司披露的财务数据中可以窥得一二。

圆通在2013年、2014年和2015年实现了营业收入和

快件递送量的三连涨，2013 年圆通营业收入为 68.85 亿

元，2014年增长到82.29亿元，2015年为120.96亿元，两年

时间中营收增长幅度超过 75%；2013 年圆通快递递送量

接近 13 亿件，到 2015 年增长到了 30 亿件，两年时间，快

递递送量增长130%。

而与营收和快递递送量形成鲜明对比的是圆通的毛

利润的三连跌，2013 年圆通毛利润为 21.49%，2014 年为

16.79%，2015年仅为13.42%，2015年圆通的净利润和净利

润率也双双下跌，净利润较 2014 年下跌 3000 万元，净利

润率也仅有不到 6%，相较于 2014 年降低超过 3 个百分

点。

申通方面情况略好，在 2015 年前三个季度中，申通

的净利润率维持在10.6%左右，与2014年持平。

如果计算一下两家企业的快递递送数量和净利润，

就会发现，每单快递递送中，快递企业获得的净利润仅在

0.3元左右。在2015年，圆通每单净利润仅有0.24元。

成本控制是关键 分拣中心成建设重点

行业利润率的逐渐摊薄是快递公司上市的大背景，

而上市所带来的资金流动也给予了快递公司转变形式的

可能。

在大杨创世披露的预案中，圆通做出了 2016 年、

2017年、2018年净利润分别不低于11亿元、13亿元和15

亿元的业绩承诺。同样的，申通在未来三年的业绩承诺

为11亿元、14亿元和16亿元。

作为通达系中的第一梯队，在整个快递市场瓜分格

局已基本成行的前提下，这一业绩承诺意味着两家公司

要在未来三年时间中实现高强度的成本控制。

根据披露的信息，圆通表示在过去三年中毛利润下

滑情况的出现主要归因于“劳动力成本的持续提升”，对

于劳动力成本的控制也将成为未来数年快递企业的“攻

坚方向”。

在此次借壳上市的预案中，对于转运中心的建设成

为了募集配套资金的主要用途。

根据信息披露，在借壳上市交易完成后，申通将利用

资金在上海、杭州、武汉、天津、广州等城市建立 29 个转

运中心、中转平台，并将配套建设仓储基地，为电商客户

提供仓配一体化的服务，以此解决“仓储运输成本居高不

下，运输配送时效低下”的问题。

圆通也将在此次借壳中募集不超过 23 亿元的配套

资金，资金将用于转运中心建设和智能设备升级项目、运

能网络提升项目、智慧物流信息一体化平台建设项目建

设。

近日，百世汇通江苏总部基地项目开工，总投资

10亿元，主要建设包括电商运营中心、分拣及仓储配

送中心、第三方物流供应链管理中心及江苏区域总

部基地。项目建成后，年营业额将超过10亿元人民

币，将成为百世汇通国内最大的业务中心之一。

由南京联迅物流有限公司投资的联讯综合物

流项目总投资约5.5亿元，主要建设建筑面积13.3万

平方米的物流中心。项目建成后，物流中心货物流

通量达 515 万吨/年，自营货物配送能力达 84 万吨/

年。

百世汇通建大型业务中心

圆通紧追申通上市步伐
利润率下滑问题凸显

本报记者 宋笛

热闻

近日，商务部等六部门联合印发《全国电子商务

物流发展专项规划(2016—2020年)》，提出到2020年

基本实现“布局完善、结构优化、功能强大、运作高

效、服务优质”的电商物流体系的发展目标。

针对农村电商物流的发展，《规划》特别提出，将

推进电商物流渠道下沉，支持电商物流企业向中小

城市和农村延伸服务网络。结合农村产业特点，推

动物流企业深化与各类涉农机构和企业合作，培育

新型农村电商物流主体。

而对于跨境电商物流，《规划》提出，鼓励有实力

的电商物流企业实施国际化发展战略，延伸服务网

络，实现与发达国家重要城市的网络连接，逐步开辟

与主要发展中国家的快递专线。支持优势电商物流

企业加强联合。

根据《规划》，以电子商务交易为基础的医药物

流建设，将支持医药生产和经销企业开展网上招标

和统一采购、按照GSP（《药品经营质量管理规范》）

的要求，构建服务医药电子商务的网络化、规范化和

定制化的全程冷链及可追溯物流体系，以确保药品

安全。

商务部等六部门联合印发《全国电子商务物流发展专项规划(2016—2020年)》

中铁物流集团与旷烨集团已签署

协议，双方将在物流地产、供应链金融、

股权投资等多个领域展开合作。

中铁物流集团执行总裁陆国荣表

示，双方合作后，整合重要物流节点城

市的资源，共同发展建设综合物流园区

与物流港项目，通过资源共享及合作，

带动“互联网+金融+仓储”模式的转型

升级。

据了解，旷烨集团是一家集资本、

咨询及招商运营为一体的综合性产业

地产投资运营商，以园区地产为主要投

资方向，辐射包括高端环保、互联网金

融、高新技术等多个产业领域；中铁物

流集团是国内综合物流运营商，现拥有

飞豹快运、飞豹快线、飞豹国际、飞豹仓

储、物流金融、铁路行包、项目物流、专

业市场八大事业部。

中铁物流进军物流地产

沈阳石油产品交易中心项目能为

辽中区带来极其利好的影响——张江

徽对此有一个清楚的评估，“这个项目

符合我们的发展要求，首先在东北地

区特别是辽宁地区没有这样的大宗现

货的石油产品贸易中心；其次，项目扩

大知名度以后，经济增量明显，对拉动

辽中就业率起着重要作用；再次，打个

比方，如果该项目一年交易额能够做

到 100 亿元，按照 4%的综合税率，那

么100亿元的税收就是4个亿，其经济

效益相当可观。”

沈阳石油产品交易中心通过互联

网和交易中心现场大盘，以现货协议

交易、现货专场交易、现货即期交易实

现交易产品信息同步，解决买卖双方

信息不对等的问题，规避采购风险。

同时交易中心引进金融机构（已获多

家银行授信超过1000亿元）为会员企

业提供融资服务，解决会员企业的资

金问题。以沈阳石油产品交易中心现

货交易为基础，实现交易额三级发展

目标，即：力争到 2017 年现货交易额

达到1000亿元，到2018年现货交易额

突破3000亿元，到2020年争取实现交

易额7000亿元。

在经济新常态下，沈阳石油产品

交易中心走的是一条“腾笼换鸟、凤

凰涅槃”的改革创新之路，秉承工匠

精神，在大数据的背景下整合优势

资源，为石化企业搭建一个广阔的

发展平台，为沈阳市辽中区的经济

发展添砖加瓦，为东北振兴谱写新

的篇章。

推动“沪企辽宁行”，是辽宁省

委、省政府抢抓新一轮东北振兴机遇

作出的重要决策部署。沈阳市紧紧

抓住了这一有利契机，利用自身独特

的资源优势和比较雄厚的产业基础，

积极推动并全力支持沪企在沈阳投

资兴业。

“区委区政府的任务是为企业搞

好服务、营造环境，这个环境包括软

环境和硬环境。企业既然来了，我们

政府就要把它做好，一定要搞好服

务。”辽宁省委副书记、沈阳市委书记

曾维在考察沈阳石油产品交易中心

项目时如此表示。曾维还提出，希望

在 2015 年 7 月 29 日“沪企辽宁

行”活动中，中科建设开发总公司与辽

宁省各级政府签署了多项投资协议。

在协议逐一落实的过程中，中科建设

开发总公司的北方区域总部——中科

北方投资发展有限公司与辽中县人民

政府签署了《沈阳近海经济区石油交

易中心》项目合作框架协议书。双方

本着诚实守信、平等自愿的原则，就在

沈阳近海经济区环保B园区地块投资

建设石油交易中心项目达成一致共

识。

中科北方投资发展有限公司作为

综合性区域总部，是中科建设开发总

公司在国家“一带一路”和“振兴东北

老工业基地”战略构想下的重要部署，

承担着黑龙江、吉林、辽宁、内蒙古等

地区的业务拓展及管理职责。中科北

方主要投资方向包括“产业新城建设、

石油交易平台、水力资源开发、旅游产

业开发、健康养生养老等项目开发建

设以及科技成果转化等”。同时与各

级政府或其他经济体开展PPP等合作

模式，积极推动新兴区域合作平台的

形成。

在辽宁省各级政府的关心和帮助

下，在中科建设总公司的大力支持下，

中科北方公司积极夯实推进石油产品

交易中心项目，成为“沪企辽宁行”的

践行者。

沈阳石油产品交易中心项目孵化

于2015年7月开始的“沪企辽宁行”活

动，由中科北方投资发展有限公司独

家投资成立，注册资本 2 亿元。经营

范围包括组织石油化工产品交易，为

石油化工产品贸易活动提供经营服

务、电子商务服务；甲醇、煤焦油、煤

油、石脑油、天然气、液化石油气批发

（无储存）；沥青、润滑油、页岩油、燃料

油、石油制品、化工产品销售；沥青、燃

料油、页岩油、润滑油仓储、加工调制

等。

沈阳石油产品交易中心有限公司

自成立以来，领导班子十分注重队伍

建设，认真落实企业的各项规章制度，

董事会成员均能尽勤勉之责，且有相

当的专业能力，使企业走上规范化、科

学化的管理轨道。公司拟建沈阳石油

产品交易中心项目，选址在沈阳近海

经济区沈阳近海石化物流园，计划投

资20亿元，分两期建设沈阳石油产品

交易中心、交易中心配套设施和油品

仓储库 100 万立方米等；项目第三期

计划投资50亿元，在全国沿海主要港

口新建或收购标准油品仓储交割库

500 万立方米。项目全面建成后，贸

易交易额有望达到7000亿元，预计利

税30亿元，安排就业1000人。

据了解，沈阳石油产品交易中心

有限公司是中国石油流通协会常务理

事单位，与辽宁建设银行、农业银行、

华夏银行、沈阳农商行和安迅思咨询

机构等多个组织签订战略合作协议，

值得关注的是辽宁省建设银行为沈阳

石油产品交易中心平台授信 100 亿

元。尽管项目尚处于施工准备期，但

主动与之联系的石化商家就已经达到

了 300 多户。沈阳石油产品交易中

心，堪称“沪企辽宁行”的成功项目典

范。

在刚刚公布的“十三五”规划纲要

中，对于未来5年的现代服务业发展有

着明确的要求和方向，其中提到了要

“推动生产性服务业向专业化和价值

链高端延伸”。辽中区的沈阳石油产

品交易中心项目可以被视为辽宁省甚

至是东北地区现代服务业“向专业化

和价值链高端延伸”的一个典型。

中科北方——“沪企辽宁行”的践行者

“沪企辽宁行”项目落地生根

政府为项目发展保驾护航

谱写东北振兴新篇章

企业负责人积极适应“互联网+”的发

展趋势，不断提升产业发展层级，为

沈阳优化产业结构提供有力支撑。

据了解，在石油交易中心项目前

期运作和建设过程中，辽中区委区政

府给予了高度重视和积极支持，主要

领导亲自挂帅，成立了由政府办公室

主任为总协调，各职能局为成员的专

项服务小组。为该项目提供临时办

公场所、创办手续办理“绿色通道”等

一系列“一站式”服务。

在项目迅速推进的同时，辽中区

政府对于项目的安全性做了谨慎的

考察和论证。据区长张江徽介绍，该

项目在选址时严格遵守了有关法律

法规，严格按照危化企业安全距离的

要求执行，远离大规模的人流密集的

场所。既要给予企业便利，又要保证

百姓安全，在合法合理的前提下，大

力推进项目进展。

图为在建中的沈阳石油产品交易中心大厦。 崔业波/摄


