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海南黄花梨南官帽椅

此椅形式安排之中搭脑与

扶手、联帮棍以及券口牙子均使

用曲线造型，线条婉转流畅。而

其他部分则以直线建构，用线方

正劲挺，曲直对比相映成趣。整

体韵味朴素简洁、儒雅中正。

海南黄花梨束腰霸王枨条桌

此桌造型方正简俊，格局

疏朗均衡，气韵清澹雅丽。且

通体选用名贵海南黄花梨精

制，纹理瑰丽华美，质感温润通

透，色泽谐调统一，实为可遇不

可求之珍品。

当今中国家具行业，特别是传统家具行

业，设计人才匮乏，真正称得上大师的更是寥

寥无几，而伍氏兴隆董事长、设计大师伍炳亮

是其中翘楚。

伍炳亮是广东江门台山人氏，从70年代

末收购老家具，到潜心研究、制作明清仿古家

具，至今已有三十七载。他在传统家具领域承

古创新，造诣精深，被业界誉为“岭南鲁班坊”。

由他设计的明式仿古黄花梨家具不但引

领了古典红木家具的消费时尚，也在商业运作

和艺术领域创造了巨大的成功。

一木一器
精雕细琢造传世珍品

时隔一年，再次造访伍炳亮大师，得悉他

正忙于筹备将于年底开张的“伍炳亮黄花梨艺

术博物馆”，并且又新制作出了一批海南黄花

梨家具，届时将集中藏列于该博物馆，这对红

木家具收藏爱好者来说，无疑是个好消息。

红木市场素有“一寸黄花梨一寸金”的说

法。在中国富裕群体中，兼具投资收藏功能的

黄花梨家具正成为一种新的投资时尚，而伍氏

兴隆的红木家具尤其是黄花梨作品一直以来

都是市场上的抢手货。

伍炳亮认为够得上收藏级别的红木家

具，材质、款型和工艺缺一不可，尤其是海南黄

花梨、越南黄花梨、小叶紫檀等属于收藏级别

的顶级木材，要有顶级的工艺和造型。“想拥有

买劳斯莱斯的客户，必须有劳斯莱斯级别的作

品。”

仅去年做的这批10多款40多件客厅书

房卧房系列的海南黄花梨家具，共用掉了

2015年在海南以及全国各地收寻到的野生林

老料 3000 公斤。这还远不够，还用掉了他

10—20年库存下来的5000公斤非常难得的海

南黄花梨顶级大料。

伍炳亮大师笑称自己做作品从不惜花大

代价和大成本，创造了从业30多年的两个第

一：海南黄花梨第一床，海南黄花梨第一案。

并且是“一木一器”制家具，像大案的面方用一

条房梁来做，木性、木色，花纹达到一致，匹配

显得大方，而很多企业不舍得成本。“我用8公

分多，人家用5公分，用料是我的60%，自然达

不到奢华大气的效果。”

在海南黄花梨贵比黄金的今天，绝大部

分厂家已不敢问津，若做不出精品，不仅暴殄

天物浪费良材，而且收不回材料成本。伍炳亮

一如既往地敢以重金购料制作，充分显示了其

过人的制器能力和胆略。

在伍炳亮家具艺术展览中心，看到其30

多年来收藏、改良创新设计制作的1000余款

家具，件件都是难得的经典之作。这些艺术品

皆是造型优美和谐、工艺精湛细腻、用材厚重

奢华及意韵深藏隽永，完全符合伍炳亮大师一

再主张的型、艺、材、韵的鉴赏标准。为了设计

好每一款精品家具，伍炳亮本人都会亲自参与

到购料、定位、设计、选料、开料、家具配料到监

制整个环节。伍炳亮称其每一件作品都付出

自己的心血，都浸入了灵魂和生命，代表了37

年从艺的最高成就。

在设计之余，伍炳亮先生也热衷于给“丑

家具”整容，经他“妙手回春”的家具往往能“土

鸡变凤凰”，被赋予第二次生命，能够摆放在厅

堂而不是收藏在仓库。其中最经典的案例是

明式黄花梨刀牙裙霸王枨大画桌，它是由一件

设计不到位的土作“越南黄花梨双拼厚面板竹

节纹大画桌”重新构思定位，配以刀牙裙和霸

王枨的设计改造而成的明式画案家具最经典

的款式。

激浊扬清
弘扬红木文化为己任

近年来，红木家具市场乱象丛生，市场上

粗制滥造、以次充好的情况十分普遍。家具市

场颇为尴尬的一个现象是原材料已经炒到了

天价，但家具本身离艺术还很远。“现在很多家

具店卖的家具都是照着图录做的那几样经典

样式，做工、用料都比较粗糙，缺乏收藏价值，

市场需要真正具有投资价值的精品。”

而红木收藏市场的行情持续上涨，也助

长了市场的一些盲目跟风式的收藏，买家更多

的只是对木材感兴趣，却忽略了家具应有的艺

术内涵。对此，伍炳亮强调并不是所有顶级木

材打造的家具都值得收藏。他曾看过一把海

南早期民间的“土作”黄花梨圈椅，按照市场行

情方式来算，光是木料就值200多万，但因为

本身的款型和做工太差，开价只有 80 万左

右。还有在中越边境的一些越南工厂制作的

越南黄花梨家具，用料很足，但是造型臃肿不

堪，工艺粗劣，最终也是家具卖不出料的价。

伍炳亮不只一次慨叹现在的设计师对传

统家具肤浅的理解和贫乏的知识，只知道一味

照搬，有的甚至连模仿都不到位，更谈不上融

合时代审美情趣及精神诉求的当代精品。更

为痛心的是这些设计师通过自己的作品向消

费者及市场传递出了一种并非正确的鉴赏知

识和理念。

只有市场成熟了才会有成熟的收藏家，

只有对藏家的负责才会逐渐培养有眼光的藏

家，而专业的藏家反过来也会促进市场的成熟

和规范。他建议收藏者多提高鉴赏能力和欣

赏水平，做到艺术收藏，而不是一般性的商品

收藏，更不主张那种钱多了无处花的盲目跟风

式的收藏。

伍炳亮深感背负弘扬中国传统家具文化

的重任，将自己多年的思考心得和工作日记

分享到微信和论坛上，和广大收藏爱好者交

流探讨。在交谈中，笔者还了解到，伍炳亮曾

从历年所收藏、设计改良的1300多款作品中

精选400款式，结集出版了《伍炳亮作品珍赏》

大八开上下集一书。该书自2008年出版后，

如今早已一书难求，深受广大收藏爱好者的

追捧。

为扭转不健康的市场风气，也是为了整

个红木家具行业走向真正的繁荣，伍炳亮强调

他要做好三件事：一是通过倡导及推动“中国

传统家具木工技能大赛”活动来提升设计师的

传统文化素养。二是通过网上答疑及在大学

开设传统家具鉴赏课的方式，提高消费者及大

众对红木家具的鉴赏能力和水平。三是打造

黄花梨艺术博物馆，集中展示黄花梨、紫檀优

秀作品，弘扬红木家具文化。

让人欣慰的是，作为台山市重点建设项

目，投资2亿多元、占地3.6万平方米的伍炳亮

黄花梨艺术品博览馆将于2016年底建成。届

时将藏列其改良和制作的1200多款黄花梨、

紫檀家具，让世人有机会一睹黄花梨艺术品的

真正风采。

思考红木发展破局之道

受整体经济下滑影响，去年红木市场行

情遇冷，对消费者投资者信心打击较大，很多

从业者感叹不知道红木市场的出路何在？

伍炳亮呼吁大家以积极和宽容的心态对

待这个行业。他认为，企业只要产品定位恰

当，营销策略适宜，毕竟红木家具是增值性商

品，原材料已经逐年减少，具备收藏价值，未来

前景依然看好。

在他看来，虽然危机对行业发展是一个

挑战，但在危机中仍可以捕捉商机。

去年很多高档木材价格和2013年高峰时

候对比已经回落了20%至50%左右，价格已经

基本跌无可跌，正是抄底的时候。他投入70%

资金买入海南黄花梨，30%资金买入越南黄花

梨、小叶紫檀、老挝红酸枝等名贵材料。

伍炳亮认为，好产品不怕没人买，伍氏兴

隆高档次的黄花梨艺术精品家具，这些富有

艺术含金量的作品在各类展览会展示时，往

往能吸引到有文化修养、有品位家具爱好者

的推崇与热爱，愿意付出代价拥有所喜爱的

作品。

由于海南黄花梨材料稀缺，只能满足小

部分人群，除兼顾高端产品外，他也提出可以

创新产品形式满足更多红木爱好者。去年他

制作了800个古凳，用料毫无瑕疵，用以回馈

一直支持伍氏家具品牌的忠实消费者和粉丝

爱好者。

伍炳亮:从制器到布道
方圆


