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产业新探

动态

相对于其他制造业来说，农业机械装备的体量明显偏小，但它仍被首批纳

入“中国制造 2025”重点发展领域，这充分体现了国家对农业机械装备制

造业的高度重视和发展决心。

行业存在的问题就是企业发展

的机遇。

华兴农机认为，蔬菜生产机械化

程度落后的原因，不能简单地归咎于

机械装备和农艺技术落后，主要原因

还在于农机与农艺相互之间不能融

合，加之我国幅员辽阔，气候多样，蔬

菜种类繁多, 国内农机生产各自为战

单打独斗居多，难以形成统一的园艺

标准。 举个例子来说，就是生产旋耕

土地整理机械的不考虑起垄宽播种，

做育苗播种的不会考虑移栽，就算是

都做同一类型产品，其规格也常常五

花八门，个性十足。 仅拿育苗机具来

说，育苗盘的规格有 50 穴、72 穴、105

穴等达四五种之多，很难形成行业资

源的整合。

假如这种传统的种植模式不能

改变，装备越先进越没有市场，反之

装备不能很好地适应农艺的发展，最

终也将被市场所淘汰。

“不做经销商，要做集成商，要把

育苗、整地、移栽、施肥机具整合进统

一的体系内”。 这是华兴农装事业部

提出来的又一新目标，华兴农机就是

要做我国蔬菜种植业农机与农艺有

效融合的推动者。 企业经营使命的变

化，让华兴农机从一个行业的跟随者

成为行业的领跑者。

（下转第十六版）

目

前，我国粮食生产中的玉米收

获、水稻插秧、割晒等基本实

现了机械化， 特别是大型的机具跨

区作业，促进了机械化实现的进程。

但在蔬菜生产方面， 受传统农业种

植模式和蔬菜生产特性的影响，机

械化程度远远落后于发达国家。 无

论从起垄高度、宽度还是灌溉、收获

等，很难实现大规模机械化种植，给

农机生产企业带来了研发难、 生产

难、推广难。

从问题中掘商机

（作者孙宪华系山东华兴机械

股份公司董事长）

最近和几个企业老总交流，聊

起来感触最深的是“累”。 原因很多，

有外部形势造成的， 也有的是内部

原因， 但根本的还是“知识恐慌”、

“本领危机”使然。

作为我们这代人， 从六十年代

参加工作，没有经过集中性、系统性

的专业培训， 从创业之始就一路打

拼、一路风风雨雨，正是以无数坎坷

为垫脚石，才让事业有了起色。 我们

华兴从小型农机具起家到转产石材

机械， 从发展钢结构到建设电子商

务平台， 从产品结构单一到多元化

发展，一路走来，没有成功的经验可

以照搬， 我们靠的不仅是不服输的

勇气，还有从实践中学习，从学习中

提高的精神。

当今社会各种新知识、 新事物

层出不穷，各种新问题、新情况每时

每刻都在出现，仅仅靠有热情、有干

劲是不够的，没有过硬的本领，不懂

社会经济及发展规律， 不懂企业经

营门道，蛮干、盲干，不仅干得很辛

苦， 结果可能会很糟糕。 更可怕的

是，有的人还沉浸在过去的光环下，

骄傲自满，不接受新鲜事物，不学习

新的知识，不尝试新的办法，导致在

经营管理上无所适从，感慨“新办法

不会用，老办法不管用，硬办法不敢

用，软办法不顶用”。 光感慨和抱怨

是不行的，当务之急就是抓紧学习，

快速赶上。

好学才能上进。 其实，自己感觉

“本领恐慌”是一件好事，这是对新形

势、新环境、新任务和新目标的挑战，

担心自身素质不适应， 就要拼命追

赶，知不足而后勇。 新常态就是对落

后企业的淘汰，企业和个人必须有时

不我待的危机感，自我加压，奋起直

追，迅速学习、补足新常态的功课。

学习是一个永无止境的过程，

学习的进步是一切进步的基础，学

习的落后是一切落后的症结。

眼下， 我们的社会经济正像自

然界一样， 要经历春夏秋冬季节的

转化，在经历了高速度发展之后，社

会经济进入了换挡期， 新常态下的

企业经营管理， 比任何时候都需要

学习。 学习一切先进的知识、理念，

技术、管理及经营之道。 在向书本学

习的同时，还要向实践学习，向专家

学习，向同事、同行、前辈们学习，做

到“缺什么补什么”、“干什么学什

么”、“学什么精什么”。

打铁还需自身硬。 人这一生，工

作生活的过程就是一个持续学习的

过程，没有谁天生就什么都会做，干

事业就得把学习放在首位， 把提升

本领放在首位，只有多掌握本领，才

有能力去创造更多的价值。

越是“本领恐慌” 越要抓紧学习

为纪念“五四”爱国运动，弘扬“五四”精神，更好地展示公

司青年朝气蓬勃、充满激情的青春风采，5月 4日，华兴公司团

委组织开展了“五四”青年节主题团日骑行活动。

今年以来， 华兴公司广大团员青年紧紧围绕生产经营实

际，在自己的本职岗位上充分发挥生力军和突击队作用，此次

骑行活动充分展现了华兴青年团员朝气蓬勃、积极向上、团结

合作的精神面貌。 当天上午，19名青年齐聚公司，公司团委书

记杨建林针对本次活动的参与者做出相应的要求和提示后，

骑行活动开始。 骑行路线途经包括草木芳菲的公司场院、城市

干道以及乡间公路，目的地是打渔张森林公园，休息后沿黄河

南岸骑行经指定地点返回，全程约 90公里。 骑行路上，虽然路

途辗转起伏，但大家最终完成全程骑行。 （胡兴国）

迎“五四”华兴青年创“骑迹”

近日，到华兴考察电商平台成为“热点”。 黑龙江省绥棱

县政协秘书长李庆新一行、 滨城区经信局局长张惠斌率领滨

城区企业负责人以及各镇(街道)经委主任 30 余人来公司考察

华兴电商平台运营情况。

考察团现场观摩了公司电商平台运营后表示， 华兴基于

博兴金属板材加工业实体经济的发展，建立的涵盖上游钢厂、

中间贸易商、下游终端用户的服务模式，值得借鉴和推广，滨

城区经信局将为两地中小企业的合作提供支持。

华兴电商平台投入运营以来，立足生产性服务业，开展供

应链融资业务，解决中小企业融资难、成本高、时间长的问题，

改变了钢铁流通机制，降低了流通成本，有效实现了大宗钢铁

商品的资源优化配置和经济效益最大化。 （李晶）

华兴电商平台迎来考察热

华兴农机为“中国制造 2025”作注脚

近日，华玻科技公司对工艺玻璃技术进行升级，使平面工

艺玻璃呈现立体浮雕效果。

此次工艺玻璃升级是在既有技术基础上， 将喷绘图案经

过特殊艺术设计，并利用玻璃的质感和通透性，让人们在平面

玻璃上感受到玉石浮雕优雅精致的石雕效果。 这种艺术玻璃

制作出来后，有逼真的艺术仿真效果，印刷技术先进，色泽鲜

明，永不褪色，集实用、观赏、收藏于一身，可广泛应用于玄关、

隔断、电视背景墙以及玻璃幕墙等内外建筑装饰，为家居环境

和城市环境带来良好的艺术效果。 （王少坤）

华兴工艺玻璃技术再升级

一条用于切割“MS 发泡混凝土复合自保温砌块”的生产

线，近日由华兴石材机械公司生产制作。这条新型建筑砌块生

产线切割精度准、效率高，由烟台某建筑材料公司特别订制。

在生产新型建筑材料过程中， 烟台这家公司对切割工序

原有设备的切割技术和效率很不满意， 于是专门找到被誉为

国内“石材机械生产龙头企业”的华兴公司，寻求解决方案。华

兴公司技术专家针对客户生产原料和生产流程， 精心设计了

这条“发泡混凝土切割生产线”，包括三级切割设备、专用吊装

设备和带式输送工作台。根据设计要求，这条基于切割石材技

术的生产线，切割幅度可调、切割厚度和平面度精度准确、切

割效率大幅提升，客户非常满意。 （范振春）

新型砌块切割生产线华兴问世

经历了十年的高速发展期，2014

年我国的农机装备产业总产值已接近

4000亿元，成为世界农机制造大国，农

机化水平达到 61%以上， 这意味着我

国农业生产方式已实现由人力畜力为

主向机械作业为主的历史性跨越。 但

无论从产品性能和制造水平、 农机运

用基础设施条件等方面来看， 与发达

国家相比仍有不小的差距， 农机运用

的基础条件还有很大改进空间。

“一带一路”战略搭载华兴产品“走出去”

随着国家“一带一路”战略的实施，让

“中国制造”迈出了国门，也让华兴公司成

为直接受益者。 近日，华兴石材机械公司

生产的又一条石材机械生产线成套设备

出口塔吉克斯坦。

作为国内建材机械装备制造和钢结构

领军企业，华兴公司积极抢抓“一带一路”战

略机遇，在做好南亚、东盟、非洲等传统市场

的同时，一方面依托电子商务平台和相关市

场展会来拓展业务， 增加新的外贸增长点。

另一方面利用展会、 产品推介会等形式，对

中亚五国及俄罗斯市场需进一步的考察和

推介。对于尼日利亚、埃塞俄比亚、乌干达等

有市场潜力的国家，提前进入和规划，帮助

客户做好规划，争取订单延续。

进入 2015 年以来， 钢构行业的整体

出口经受严峻考验，同业的市场竞争异常

激烈，但华兴公司凭借值得信赖的产品质

量和服务质量，成了众多外商的首选。一季

度出口订单数量大幅增长， 钢构阿联酋钢

结构项目的第二批构件 1400 余吨已经发

货，韩国钢构企业验厂完成订单签订中。石

材机械出口埃及、俄罗斯及中亚地区等国，

华玻门窗出口墨西哥、 美国等订单也已完

成集港发货。 （胡兴国 朱肖红）

“要不是他们主动的加班、连续奋战，这笔订单不可能按

时发货。 ”在时间特别紧张的关头，机加车间数控班组员工却

做到了按期发货，这赢得了石材机械公司的上下“点赞”。

4月 1日上午 7点 45分， 此时离上班时间还有 15 分钟，

但机加车间车床区域数控班组好几台设备已经开始运转了。

就在前两天，该班组成员李建刚、于海洋、刘斌接到通知，有个

双臂双驱锯石机订单 4 月 5 日必须发货， 该产品制作基本就

绪，就缺法兰盘这一零件了，这两天毛坯马上下来，要随时做

好“突击任务”准备。按订单要求，总共需要加工大小 294个零

件。 很显然，时间紧、任务重，所以毛坯一送来，他们就赶在最

快时点投入工作，马不停蹄，一直到上午 11 点 30 分，整整一

上午，虽说大家连轴转、不松劲，但清点劳动成果时，三人加起

来做成的零件还不到 30个，照这进度是绝对不可能按期完成

任务的，必须提前加班。 （下转第十六版）

“铿锵班组”拼订单

远见

朱肖红

胡兴国

一线目击

华兴公司积极抢抓“一带一路”战略机遇，依托电子商务平台和相关市场业务，

将钢构产品连续推向塔吉克斯坦、阿联酋、韩国、埃及、俄罗斯等国。


