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东方地毯“联姻”美国杜邦

6 月 10 日， 东方地毯集团有限公司

2014年新产品推介会在山东滨州成功举办。

中国纺织工业联合会信息中心副主任伏广

伟、 杜邦工业生物科技业务开拓经理占先

球、台湾鸿佳国际股份有限公司总经理林天

龙、 上海泰晟地毯有限公司董事长朱磊、东

方地毯集团董事长韩洪亮等相关领导以及

150多位来自全国各地的客户、 经销商参加

了此次新品推介会。

《中国企业报》记者在推介会现场获悉，

索罗娜春夏秋冬系列新品吸引了各大经销

商的眼球。

索罗娜系列新品

惊艳亮相

“索罗娜系列新产品是东方地毯与美国

杜邦公司友好合作的结晶，开创了防污地毯

的先河。 ”东方地毯有限公司董事长韩洪亮

如是表示。

据了解，索罗娜系列产品是美国杜邦公

司研制的新一代产品，产品中添加了用 30%

的玉米原料制作的材料，使地毯产品具有了

永久抗污染、易清洗的特点，是其他纤维所

无法比拟的。

据《中国企业报》记者了解，在 2014 年

新品推介会上，东方地毯推出索罗娜春夏秋

冬系列新产品。其中，春系列的匹染地毯、夏

系列的阿克明斯特地毯、秋系列的印花地毯

和冬系列的威尔顿工艺块毯均应用了索罗

娜纤维。

“索罗娜纤维优于其他纤维的特点包括

易清洗、耐磨损、回弹性强、再生环保和永久

抗污。 ”东方地毯集团总经理崔旗介绍。

而据东方地毯集团设计总监黄君之介

绍，本系列的配色方案均来自对大自然的配

色感悟。

“美国杜邦授权东方地毯使用索罗娜，

将加快东方地毯的创新速度和发展进程，也

必将促进中国地毯行业向环保、绿色、自然

迈进的步伐。 ”韩洪亮称。

而在占先球看来，东方地毯集团近年来

不断推出许多市场上难得一见的新产品，充

分体现出其强大的产品研发能力和快速反

应能力，这大大增强了客户与东方地毯集团

合作的信心，同时也为双方的合作共赢奠定

了良好基础。

除了春夏秋冬系列产品，东方地毯满铺

新产品还包括润德系列、三彩系列、淇奥系

列、卡文尼系列以及芳香系列等等。

东方地毯与杜邦

“携手”互利共赢

由杜邦公司提供生产地毯纱所需的原

材料———聚对苯二甲酸丙二醇酯（PTT）聚合

物，这是由杜邦公司最先研发成功并具有专

利技术的新型聚酯纤维材料，不仅具有加工

条件简单、可纺性好、染色鲜艳、后加工方便

等优势，更是一种防污性、耐磨性、环保型材

料，具有良好的市场前景。

据了解，索罗娜是美国杜邦公司在其 60

多年纤维原料的不断创新中最新推出的先

进聚合物，它是以玉米为原料而制成。

“索罗娜能够大量节约原材料， 不仅能

赋予纤维独特的性能， 让地毯手感柔软、易

清洗、耐磨损、回弹性好、色彩艳丽持久、永

久抗污，还能够实现环保、绿色、自然的主

题。 ”占先球介绍。

作为一种生物基聚合物，索罗娜的原料

中，37% 来自每年可循环再生的植物。 更值

得一提的是，它具有卓越的环保特点。 与尼

龙 6 的生产过程相比， 其能耗降低 30%，温

室效应气体排放量减少 63%。 与尼龙 6,6 的

生产过程相比， 索罗娜的能耗降低 40%，温

室效应气体排放量减少 56%。

杜邦代表在推介会现场利用樱桃粉、酱

油等污渍进行演示，对比了索罗娜产品与尼

龙产品相比较的卓越的抗污、易清洗优势。

占先球表示，索罗娜产品这一革命性的

创新，必将为东方地毯乃至整个地毯行业带

来新的发展契机。

“我们是今年一月份与东方地毯对接

上，杜邦在选择客户时也有自己的考量。 由

于我们和东方在生产经营理念上的不谋而

合，锐意创新，让此次合作一拍即合。 ”占先

球对《中国企业报》记者表示。

对于此次合作，占先球更表示，是互利

双赢的结果。

“我认为东方地毯与杜邦牵手合作，将

有利于杜邦公司利用东方区域、产业和生产

优势，为公司的发展注入新鲜动力；同时，东

方地毯依托杜邦的品牌、技术和市场优势实

现更大的发展。 ”占先球称。

经销商

看好新品市场前景

《中国企业报》 记者在现场采访时了解

到，索罗娜春夏秋冬系列地毯产品得到了诸

多客户和经销商的青睐，与会的 150 多名经

销商纷纷下单订货。

“目前， 索罗娜新产品已是供不应求，

经销商对东方地毯新产品的市场前景充满

了信心。 ”东方地毯销售总监何永玉对记者

表示。

其中，经销商代表之一的朱凯对索罗娜

系列地毯的销路十分看好。

“与传统的尼龙纱线相比， 由它制成的

地毯更自然环保，可再生、耐磨损、回弹性强、

易清洗、可永久抗污。 在具体的市场开拓中，

我觉得商用工程和家用的销路都应该非常

好。 ”朱磊表示。

在东方地毯作为此次活动的主办方看

来，东方地毯与客户、经销商的关系历来是

鱼水关系。

“面对国际国内经济出现的新情况、新

问题，我们应该继续同舟共济、加强沟通，实

现互惠共存、互利共赢。 我们也会根据客户

需求来研发新产品。 新产品的出来是多方需

求对接碰撞的结果。 ”韩洪亮表示。

“一花独放不是春，百花齐放春满园。 ”

韩洪亮笑称。

而这也是此次新品推介会成果展示对

接的真谛。

本报记者 王莹

2014年新品推介会现场

中国地毯业向环保、绿色、自然迈进


