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浙江首个光伏产业基地：
企业勉强开工为给银行看
本报记者 钟文

企业成本调查

光伏业的寒冷远未散去。

尽管国家出台了一系列光伏产业扶持政策，中国和欧盟

就光伏“双反”达成初步和解，但这些利好消息并没有从根本

上改变光伏企业、特别是中小型光伏企业的命运。它们依旧被

笼罩在阴霾中，在困难和煎熬中徘徊。

“全县 41家投产的光伏企业单晶硅项目已全部停产。”浙
江开化县某光伏企业负责人吴德胜（化名）告诉《中国企业报》

记者，原来还有一两家有点零星业务，但到 6月份也彻底停产
了。“价格实在太低，开工就是亏本，做得越多亏得越多。”

地处浙江西南部的衢州市开化县是我国重要的光伏产业

集群地，在鼎盛时期，光伏及光伏配套企业达到七八十家。衢

州市是浙江省命名的首个“光伏产业基地”，该市七成左右的

光伏企业集中在开化。

鼎盛时期：货款多到不知是谁打来

开化光伏产业有着良好的产业基础。

浙江启瑞电子有限公司总经理余仁中告诉《中国企业报》

记者，早在上世纪 70年代，开化的军工企业 601厂就生产以硅
为原料的半导体材料，后改制成立万向硅峰电子股份有限公司

（以下简称万向硅峰）。此后，一些有技术、有销售渠道和管理能

力的人开始陆陆续续出来自己办厂，逐渐形成块状经济非常明

显的开化光伏产业。

2003年以后，开化的光伏产业真正起步；2006—2008年
间进入了投资高峰期；2009—2010年进入投资顶峰。

开化县经济和信息化局光伏办公室副主任占学勤在接受

《中国企业报》记者采访时表示，经过十多年的发展，在鼎盛时

期，光伏业产值接近全县工业总产值的一半。（下转第三版）
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与北京动辄数百万元、上千万元

的商品房相比，原本并不起眼的车位

现在已经成为投资客追捧的香饽饽。

“当时没有在意，因为自己也需

要用就买了车位，花了 7 万元，现在
已经涨到了 30 万元，要是当初多买
几个就好了。”一位业主告诉《中国企

业报》记者，他居住在北京北五环某

2006年建成的小区。
记者调查发现，随同房价一同上

涨，北京车位价格直线上升。在一些

高端社区，车位价格涨幅超过 10倍，

高于同期房价增速，出现投资客和刚

性需求者争抢的局面。而这背后，开

发商的快进快出、投资客的囤积居

奇、中介的推波助澜以及相关部门对

车位交易缺乏监管等共同构成车位

价格疯涨的推手。

部分车位涨幅超 10倍

10月下旬，北京西四环金源燕莎
商城附近的房产中介麦田房产工作

人员告诉《中国企业报》记者，这里的

车位价格涨幅已超 10倍，而同期附
近小区的房价涨幅在 6—8倍。

“最早这边的车位才卖 7 万元，
但现在 70万元都买不到。”上述工作
人员告诉记者，“最近来问车位的越

来越多，基本上是有了立刻就能卖，

价钱好商量。”

而正当记者为 70 万元的车位咋
舌时，一位从外面刚回来的工作人员

听到有人询问车位凑了过来，“70 万
元都不算贵了，这附近有的小区要卖

到 80万元。前阵子有一位客户来咨
询，说想 50万元买个车位，我当时就
告诉他，这是不可能的，别说 50 万，
这个价格涨一倍能不能买到还是个

未知数。” （下转第八版）

利益大监管少，开发商、投资客共同炒作

部分车位价格涨幅超房价

本报记者 郝帅

两年前，卖一吨螺纹钢可以赚几百元，现在运气好的能赚

几块钱，运气不好的，只能“赔本赚吆喝”。

作为钢铁行业最普遍的一种产品，螺纹钢在房地产行业

繁荣和基建项目较多的时候，充当了很多钢厂的“赢利依靠

点”。现在，已经成为了“包袱”。

“目前国内大部分钢厂的螺纹钢是在亏损。”宝钢一位内

部人士告诉《中国企业报》记者。

中国钢铁工业协会秘书长张长富 10月底表示，依据中钢
协自己统计的国内钢材综合价格指数分析，1994年为 100点，
但经过近 20年的发展，中国的钢材价格又跌回到原点。
“在较长的一段时间内，钢铁行业都将处于微利经营的状

态，甚至会出现年度亏损。”张长富称。

价格倒挂：吨亏 100元

“年初还能盈利，但二季度以后，螺纹钢就没有利润了。”

山钢集团济钢一位中层告诉《中国企业报》记者。

（下转第八版）

未计环保成本
螺纹钢吨亏 100元
本报记者 张龙
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