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公司

本报记者 董菁

如果说为期 3 天的第十四届中国国际地面材料及
铺装技术展览会是东方地毯在业界华丽亮相舞台，那么
集团市场部经理史新才更是对此次展会东方地毯的台
前幕后如数家珍。他向记者细细讲述东方地毯对展会的
大力投入和细心布置：每年三月的展会是行业的大聚
会，但我们的准备长达半年之多，可见对展品十足重视。
半年之前就开始准备，会后随即进行回访，如展会的产
品怎么样、哪些产品最为常备、哪些适合作为后备产品
生产，还要淘汰一些产品；之后就开始下一个市场调研，
为明年的展会做准备，这是一个循环的周期，我们经常
感到时间很紧张，为此东方人一刻都不曾松懈。在展会
中新老朋友会聚一堂，随着地毯行业的不断迅速扩大，
很多国外的朋友到此参与，俄罗斯的、日本的、中东地区
的和我国台湾的，通过展会每次都会开拓一些新客户，
另一方面给老客户一个新产品充电的机会。展会也能给
客户更加增添信心，如果每年看和不看都一样了，企业
就没有活力了；我们每年都有新的产品出来，只有新产
品才能有高利润，老产品透明度高了，卖点就不高。只有
新产品才是别人没有的、独特的东西，价格才能上去，客
户也愿意接受感觉新鲜的东西，选择独特的产品。我们
公司每年在新设备、新工艺、新材料、新花型等立体开发
上面都狠下功夫，同时通过展会能了解到最新的地毯生
产设备和技术信息，掌握今年的地毯设计流行趋势。

最后，东方地毯集团有限公司销售总监何永玉总结
道：中国有着巨大的消费市场，国外竞争也带来了消费
水平的提高，目前中国沿海城市地毯占有份额较大，但
和经济水平挂钩的同时，我国在民族传统上也有使用毯
制品的历史，乃至今日，它还充当着中西北部分地区、藏
民、牧民结婚的送礼和嫁妆。但真正地毯市场的发展才
二三十年，我们的企业与客户都在不断地壮大，是同时
在发展的，地毯产业市场空间与潜力巨大，相信通过互
相扶持，我们的路一定会越走越宽。
“传统纺织业必须转型，而且这是一场与时间赛跑，

且不能输的比赛。”韩洪亮表示，未来东方地毯将向中高
端方向转型，向安全、阻燃方向转型，向生态环保方向转
型，从而使东方地毯成为生态、环保的代名词。“东方”的
传奇在不断延续，脚与地的融合增添了新的华彩，编织
更加美好的新生活。

（本版图片由史新才、樊林、董菁提供）

在中国国际地面材料及铺装技术展览会地毯展馆的核心位置，巨幅挂毯《清明上河
图》吸引了众多与会参观者的目光，引来众多观众合影留念。让地毯从“地上”走到“墙上”，
这不仅是地毯表现形式的一次变迁，更是一次商业价值的重构。

对此，东方地毯集团有限公司董事长韩洪亮无比自豪地说：“设计也是生产力。东方地
毯从品牌初始就紧扣东方文化，融合民族特征，坚持东方文化特色，创造东方地毯奇迹。”

2012 年 3月 27—29 日，被誉为“亚洲
第一，世界第二”的中国国际地面材料及铺
装技术展览会在上海新国际博览中心举
行，作为已举办十四届的、亚太地区最具权
威性的行业贸易性展会，中国国际地面材
料及铺装技术展览会吸引着全球地材产业
的目光。此次展会更是作为世界顶级地面
铺装材料旗舰展———德国汉诺威国际地面
铺装展览会的亚洲分会场（DOMOTEX asi原
a），展现出惊人的活力，再次刷新纪录，覆
盖上海新国际博览中心 11个展馆，1100多
家参展企业汇集于此，展出规模达到
127000平方米，展品涵盖了地板、地毯、弹
性地材、铺装及保养、地材生产技术几大方
面。

本届展会主题为“铺就未来-Flooring
The Future”，这正展现了地面材料行业在
中国广阔市场发展的信心。在今年的两会
中，全国政协经济委员会副主任、中国国际
经济交流中心常务副理事长郑新立就中国
发展的内需潜力做出了“足以支持我国经
济 20年快速增长”的分析与预估，同时指
出城镇化将是主要动力，大规模国家保障
性住房的建设、精装修房的普及以及城市
大量公建项目的完善都将释放出大量需
求，预计至 2025 年间将有 1.6 万亿至 1.9
万亿平方米的市场需求，这为地面材料产
业铺就光明的未来之路。

同时，在第十四届的中国国际地面材
料及铺装技术展览会的同期，第三十九届
中国国际地毯交易会也成功举办，这是至
今已连续举办了 38年、国际手工地毯最大
的专业展会。整个地毯板块在展会中大放
光彩，成为国际化程度最高的明星板块，云
集了全球领先地毯生产商及国际展团，比
利时、德国、荷兰、美国、伊朗、印度、巴基斯
坦等多国均以展团形式进驻 DOMOTEX a原
sia，而 400平方米的土耳其展团更于现场
展示了代表其本国最高水准的手工编织

毯。此外，国内饱负盛誉的各大知名地毯厂
商也悉数到场。

作为国内地毯制造业的“翘楚”，东方
地毯集团有限公司（以下简称东方地毯）在
展会中独占鳌头。已作为“中国驰名商标”、
“中国名牌”、“国家免检”、“国际环保”、“中
国地毯十大品牌”的东方地毯，仍倡导“携
手、共赢”的开放理念，不断开辟对外合作
交流的新空间。日前，记者在展会中走近东
方地毯，近距离了解这个目前已跻身全国
三甲行列地毯传奇。

设计也是生产力，设计让地毯摆脱了
“地板价”的困局。这在东方地毯得以见证。
巨幅挂毯《清明上河图》真实地再现了北宋
汴京的市井生活。“此前有买家愿意出价 80
万元人民币购买。”东方地毯集团市场部经
理史新才告诉记者，机织地毯和手工地毯的
嫁接无疑是东方地毯的又一个创新。按照这
种模式既可以有效缓解工艺技术的制约，又
可以最大限度地提升规模化产能。

根据集团市场部的统计，来自东方地
毯全国 40余省市地区的办事处赴沪参与
了展会，前来接洽经销商人数超过 500人，
而展台到访人数更是达到了 5000人。仅展
会现场的订货就超过 500万元人民币。对
此，东方地毯集团有限公司董事长韩洪亮
表示：通过展会明显感到国外市场已经复
苏，一是洽谈的外商比较多，而外商直接
订货的形式也愈加普遍，特别是来自欧美
和中东的国家；二是同行业厂家竞争也比
较激烈，各厂家纷纷在产品创新上、品牌
推广上下功夫。我公司对这次展会的投入
比以往都大，通过展会把最新产品予以展
示，更好地与全国各地经销商洽谈，推出
的几款新产品也收到热烈追捧，经销商纷
纷签约申请代理。经销商也很喜欢这个平
台，可以一次性地接触很多厂商。这次展
会在厂商、经销商数量方面都创了历届展
会之最。

展会屡创新高度

延续“东方”文化传奇

“传承东方文化，缔造品位生活”是东
方地毯的口号，更是东方人永恒的追求。作
为毯业的高端产品———挂毯，尤其是精制
全手工挂毯更像是品位生活的奢侈品，受
到了越来越多人的关注和热捧。为此，东方
地毯开设了 1000 多平方米的东方地毯文
化馆，不仅展示了地毯的文化演绎，也展示
了地毯对生活品质的改善，这在行业内尚
是首家。实际上，东方地毯也正在开启一段
新的商业之旅。

东方地毯总经理崔旗向记者解析道：
我们正在研究，把挂毯往奢侈品方向走，产
品开发在中高档，在整个民营市场上属于
高档次的。目前挂毯的发展状态，国内都是
机织，这解决了劳动力不足的问题，但整体
发展速度非常快，以每年 30%的发展速度
递增，完全属于朝阳行业。但往奢侈品发展
就一定要是手工产品，虽然我们自己也有
机织挂毯，但与手工的相比，机织属于很大
众的东西，只有纯手工的才有保值增值的
空间、才有收藏价值，手工的东西也做不出
完全一样的，真正的艺术品是复制不了的。
中国的劳动力成本已经很高了，所以这次
展会我公司已与伊朗一家杰出的纯手工织
毯商达成协议，做他们的中国总代理，他们
的挂毯都是一个图案只做一款，并且使用
纯天然颜料，做一块毯要用一年的时间，这
样的一块挂毯价格要在万元至数万元不
等。其实这其中 79%劳动力成本，其他才是
材料，手工的越来越少，很多大作模仿不出
来了，因为制作者心境不一样，手工挂毯纯

粹是人在很静的一个状态下做出的东西。
但把这样一块挂毯挂在家里，欣赏的档次
就完全不一样了，这就像古董古玩一样，越
放越值钱，并且很多文化气息都渗透在其
中。这样我们搭配着自己的产品，在奢侈品
方面逐步地开始做，慢慢的不同区域的代
理，利用我们自己的网络做起来。早些年代
那么多的歌曲，现在听了都心潮澎湃，产品
也一样，希望我们的产品又有实用性、又有
观赏性、又有收藏性，高中低端分别适应不
同的阶层。

而东方地毯不但在拓展与创新上下功
夫，更是借助本次展会为集团在各地的经
销商提供更广阔的空间与紧密的接触。作
为来自广东的经销商，深圳科斯濠地毯有
限公司经理庞茂伟对东方地毯赞誉有加：
我在深圳做地毯经销已经 10余年，需求类
以酒店为主，东方地毯的优势就是服务和
品质！做工程与批发不同，品质是最重要
的，服务也至关重要，作为经销商，如果厂
家服务不到位，经销商在前沿势必比较困
难。我跟东方地毯合作已经 5年了，没出过
一起质量问题，合作非常愉快，他们每年都
推出新的东西，产品创新、技术创新，工艺
和设计也不断突破，今年推出多种印花都
非常棒，而挂毯、波斯毯正是市场所需求。
随着我国经济的发展，人民生活水平也极
大地提高，除酒店外，高档写字楼需求也激
增，还有新的渠道就是家庭需求，因为在国
外家庭地毯需求是主要的，而东方地毯各
种产品齐全，使我很有信心。

诠释地毯新定义

编织美好新生活

东方地毯先后为上海大剧院、澳门君悦酒店做地毯工程，
并成为 2008年北京奥运场所指定地毯供应商。

东方地毯在 3天展会期间接待到访人数 5000人

东方地毯总经理崔旗
（中）向与会经销商介绍新产品

东方地毯集团有限公司董事长韩洪亮亲临展会
为八方来客展现“东方”魅力

在展会中气氛热烈的东方地毯展区

与会观众不禁在巨幅挂毯前驻足品味东方地毯创新研发、精制的巨幅挂毯《清明上河图》第十四届中国国际地面材料及铺装技术展览会开幕式现场

来自东方地毯全国 40 余省市地区的办事处赴沪参与了
展会，前来接洽经销商人数超过 500人，而展台到访人数
更是达到了 5000人。

东方地毯开设了 1000多平方米的东方地毯文化馆，不仅
展示了地毯的文化演绎，也展示了地毯对生活品质的改
善，这在行业内尚是首家。

传统纺织业必须转型，而且这
是一场与时间赛跑，且不能输
的比赛。
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